
体育兴则城市兴，体育强则城市强。晋江
市秉持“爱拼敢赢”的基因，以体育为媒，激活城
市活力、凝聚发展合力。而农行晋江市支行始
终紧跟城市发展步伐，将金融服务融入体育事
业发展与民生改善全过程，践行以人民为中心
的发展思想。

晋江足球公园作为对标国际标准的专业体
育场馆，其建设过程中曾面临工期紧、资金缺口
大等难题。2018年，农行晋江市支行主动担当，
迅速组建专项服务专班，精准对接项目需求，投
放 1.1亿元项目贷款，全力保障项目建设顺利推
进，助力足球公园在 14个月内完成从荒滩洼地
到城市地标的华丽转身，成为市民健身休闲、观
赏赛事的核心场所，切实提升了群众的幸福感与
获得感。

该行以体育为纽带，深度赋能乡村振兴，作为
“村跑”晋江站公益供应商，在保障赛事顺利开展
的同时，组织青年突击队化身“乡村金融顾问”，深
入乡村一线，普及金融知识、推介金融产品，将金
融服务送到群众家门口，为乡村振兴注入金融动
力。2025年 8月，该行赞助第二届海峡两岸同名
村“村BA”篮球邀请赛，搭建起闽台同胞交流互

动的桥梁，进一步凝聚了两岸同胞的向心
力，助力两岸融合发展。

从城市体育场馆建设到乡村体
育赛事开展，从文旅融合发展到
民生福祉提升，农行晋江市支
行始终坚持以人民为中心的发
展思想，用金融温度传递责任
担当，不断提升城市品质与群
众幸福指数。

风从海上来，潮涌向未来。
站在“十五五”新征程的历史起
点上，农行晋江市支行将继续坚
守国有大行使命，传承弘扬“爱拼

才会赢”的闽商精神，创新发展“晋
江经验”，持续创新金融服务、优化金

融供给，以更充足的金融“活水”、更务
实的工作举措、更有力的责任担当，创新发

展“晋江经验”，为晋江打造中国式现代化县域
示范、实现高质量发展贡献坚实的农行力量。

敢为金融主力军 且看晋江满目新
农行晋江市支行执金融之笔绘“晋彩华章”
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一方热土蝶变跃升，一种经验历久弥坚。凭借敢拼敢闯、实干笃行的闽商风骨，在“晋江经验”引领下，晋江乘势而上、日新月异，实现了从传统农业县域到全国百强标杆的跨越，
铸就县域现代化建设的鲜活样板。

实业强则县域强，金融兴则百业兴。实体经济是晋江发展的根基命脉，金融“活水”是产业迭代的关键支撑。长期以来，农行晋江市支行牢记国有大行初心使命，扎根晋江、服务
本土，创新发展“晋江经验”，把精准金融供给融入产业升级、文旅提质、城市共建、乡村振兴各领域，以初心践使命，以实干促发展，与地方发展同频共振、同向而行。回望奋进征程，该
行始终以金融担当护航实体经济，用精准服务破解发展难题，在深耕实业、厚植文脉、惠民利民的实践中，书写国有金融机构赋能侨乡高质量发展的实干答卷。

山之坚韧、海之辽阔，铸就了闽商务实笃行、
敢闯敢试、坚韧不拔的精神品格，这一精神特质
也深深融入“晋江经验”的发展脉络。民营企业
作为晋江市实体经济的主体，占全市市场主体的
97%以上，是推动产业升级、促进经济增长的中坚
力量。破解民营企业融资难题、助力传统制造业
向“智造”转型，是农行晋江市支行肩负的重要时
代使命。

走进福建浔兴拉链科技股份有限公司、福建
盼盼食品有限公司等行业龙头企业生产车间，自
动化生产线高速运转，智能设备精准作业，“晋
江智造”的硬核实力尽显。这两家企业的持续
领跑，离不开农行晋江市支行长达 30余年的精
准赋能与长情陪伴。在企业转型升级的关键节
点，农行晋江市支行精准对接企业发展需求，提
供充足授信支持，助力企业攻克技术难关、拓展
市场空间，为企业高质量发展注入持续动力。

该行坚持“一链一策”精准赋能，将金融“活
水”全面注入产业链上下游，为盼盼食品供应
链企业提供上亿元授信支持，打通产业链融资
堵点，构建起“龙头引领、上下联动、良性循环”
的产业生态圈。秉持创新驱动发展理念，该行
持续优化金融产品与服务模式，2025年 10月，
充分发挥“金融+科创”协同优势，成功发行农
行系统内首单“民营科创熊猫债”，为恒安国际
集团开辟了低成本、高效率的跨市场融资新渠
道，有效破解了企业融资痛点。针对晋江经济
开发区企业发展需求，该行推出最高额度 3000
万元的“经开贷”系列产品，开辟审贷“绿色通
道”，进一步简化审批流程、提升服务效能，为
园区企业发展提供高效金融支撑。截至 2025
年末，该行近五年累计投放制造业贷款超 46亿
元，支持 524家鞋服、纺织、食品等传统制造企
业实现转型升级，以真金白银筑牢晋江市实体
经济发展根基。

晋江市不仅拥有强劲的产业实
力，更有着深厚的闽南文化底蕴，梧
林传统村落、五店市等文化载体，承
载着闽南侨乡记忆，是闽南文化的重
要传承基地，更是晋江人心中的乡愁
寄托。守护文化根脉、推动文旅融合
发展，是农行晋江市支行践行“晋江
经验”、赋能城市高质量发展的重要
举措。

多年前，梧林传统村落因年久失
修面临破败困境，文化保护与开发工
作迫在眉睫。2016年，农行晋江市支
行主动作为，组建专项工作小组深入

古村落实地调研，紧扣“留文、留魂、留
旧”的核心理念，为梧林传统村落保护
开发项目提供10亿元县域旅游开发建
设贷款，该额度创下当时农行福建省
分行单笔县域旅游项目授信之最，为
古村落修缮、基础设施建设、业态培育
提供了坚实的资金保障。

如今，修缮后的梧林传统村落，红
砖古厝与南洋番仔楼交相辉映，传统
文化与现代业态深度融合，游人络绎
不绝，众多青年返乡创业，古村焕发全
新生机。农行晋江市支行顺势而为，
精准对接村内商户、返乡创业者需求，

推出“惠农 e贷”、聚合
收款码等便捷金融产
品，助力商户规范经
营、创业者稳步发展。
针对五店市文旅项目
建设需求，该行提供近
2.5亿元信贷资金支持，推
动这一闽南文化“活化石”
与现代商业有机融合，使梧林
传统村落与五店市成为晋江市文
旅产业的“双子星”，成功晋升国家 4A
级旅游景区，成为展示闽南文化、彰显
晋江魅力的重要窗口。

锚定实业航向
激活产业升级“新动能”

厚植文化根脉 激活闽南文脉“新活力”

聚力以体兴城
共绘民生幸福“新图景”
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迎接黄金发展期 平安人寿重磅推出保险康养顾问培养计划
4月9日，中国平安宣布以2026“服务年”为契机，全面深化战略转型。在此背景下，平安人寿以前瞻性视野洞察市场变革，

重磅推出“保险康养顾问培养计划”，旨在迎接行业发展的黄金时期。

01 时代机遇催生战略转型

中国进入中度老龄化社会，催生对健康、医疗、养老的综合需求，
市场呼唤能够一站式满足保险保障和医养服务的“顾问”型人才。

02 从保险销售到“保险康养顾问”

平安人寿敏锐捕捉市场机遇，推动营销队伍实现角色跃迁，从单
一的保险销售向复合型的“保险康养顾问”转型，培育金融顾问、家庭
医生、养老管家的价值传递者。

03 人才金字塔驱动价值升维

平安人寿构建层次分明的人才金字塔体系，形成高才、优才、专才
三大协同发展梯队。分层服务不同客群，驱动队伍整体价值升维。

04 高才计划打造精英标杆

“高才计划”面向高学历、高收入精英，提供专项培养与高额资源
支持，打造高素质、高产能标杆。

05 四大维度构建赋能体系

平安人寿构建“职涯发展、技能提升、客户服务、产品覆盖”四大维
度赋能体系，具化为“十好”优势，为顾问成长提供全方位支持。

06 平台护航职业未来

在这里，资源为人才所用、体系为人才赋能、平台为人才护航。“好
发展，在平安”不仅是口号，更是对人才发展的庄重承诺。

备注：本文旨在招募保险康养顾问，保险康养顾问指保险代理人，展业范围是销售保险。


