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晋江经济报社 晋江市磁灶商会
福建省晋磁集团有限责任公司主办

新品青峦精工石上线，新中式窗
套线、柱边线获得国家专利认证，成立
品牌维权中心……今年以来，七彩陶
瓷动作频频。

七彩陶瓷是福建产区最早进入地
铺石领域的企业，同时，早在 2006年，
七彩陶瓷就以工程渠道为主经营外墙

整装业务。2023年，七彩陶瓷升级发
展战略，推出针对美丽乡村建设的别
墅精品外墙砖系列产品，包括丹霞石、
大熔石、陶艺砖、点金线条、磐石墙裙、
强立体专利窗套、七彩华柱、手雕花

片等配套产品等，迎合当代年轻业
主审美趋势，以现代简约、国潮
风格为主。在产品功能上，七
彩精品外墙砖可以逼真还原
石材效果，降低成本，同时解
决石材易氧化、风化、需要后
期养护成本等痛点，更加经
久耐用。

值得一提的是，在别
墅、自建房外立面的装修

中，七彩陶瓷已经实现集产品研
发、前期设计、选材搭配、专业施工、
售后支持、质保完善的一条龙服务。
七彩精品外墙砖销售总经理苏祥祺介
绍，七彩精品外墙砖以“‘制造+服务’
全效服务商”模式，致力于打造房屋外
立面成品交付先进品牌。

从客户提供户型图开始，七彩陶
瓷全程参与设计、产品供应和安装环
节。相比传统模式，七彩陶瓷更好地
保障工程质量和效果的统一性，减少
沟通成本和中间环节问题，提升客户
体验。这也成为七彩陶瓷的重要优势

之一，使其实现了从产品供应商向综
合服务商的转变。

多年来，七彩陶瓷积极拥抱市场
变化，持续加大研发投入，成功推出一
系列填补市场空白、引领行业趋势、极
具竞争力的自主研发新产品，充分展
现了企业强大的创新活力和发展潜
力。比如，为解决传统外墙砖在粘贴
时容易空鼓、脱落等行业痛点，七彩外
墙砖研发团队经过深入研究与反复试
验，推出七彩大熔石3.0防脱背纹系列
产品，并获得了专利认证。“第一重设
计通过凹凸形状，模拟施工拉毛工艺；
第二重设计是每片砖上的 200多个三
角孔，增加 50%吃浆率，运用锚固原
理，无惧外力拉拔；第三重设计利用多
边燕尾槽背纹和斜切工艺，使燕尾槽
更斜更深，产生更强的物理挂力。”苏
祥祺详细介绍了该系列产品的三重防
脱落设计理念。

2023年，七彩陶瓷还推出了投入上
千万元研发的超立体新中式窗套线，其
立体高度超出同类窗套线2.5倍，通过
改良模具、优化配方，将传统中式美学
和现代建筑需求巧妙结合，令住宅立体
感更强，更加简约大气、富有层次。

目前，七彩陶瓷通过构建“系统解
决方案能力”形成壁垒。区别于单纯
的材料供应商，七彩陶瓷通过全国100
家高端专卖店网络布局，以及每年定
期举办的团队研学培训体系，形成了

“产品+服务+人才”的三维竞争力。“我
们始终秉持不卷价、不降质、不减配的
原则，把每一位客户的房子都当成自
己的房子来建。”苏祥祺表示。

近日，一批工程砖产品从贝雅特
陶瓷的仓库发出，将运往中东，供应某
项目建设。贝雅特陶瓷总经理钟培城
介绍，当前该公司产品出口占比近
20%，远销至美国、韩国、澳大利亚及中
东地区等。

产品展厅里，琳琅满目的各类产
品配合搭建的使用场景，令贝雅特陶
瓷规格全、种类多的特色一览无余。
贝雅特专业生产广场砖、超市砖、4S店
砖、生态地铺石 PC砖、幕墙砖等系列
产品。得益于早期与地产项目的合作
紧密度较高，销售体系较为完善，目
前，工程项目的订单仍占贝雅特整体
订单的 60%以上。近年来，贝雅特新
增生产线，以专注大规格厚板为主，其
产品具有“大”“厚”“新”特点。其中，

“ 大 ”是 大 规 格 ，可 生 产 750mm ×
1500mm、900mm×1800mm，以及当前
最流行的 1200mm×1200mm方形规格
等产品；“厚”是厚度，覆盖 10mm 至
30mm厚度产品；“新”是新工艺，包含
目前最新的复刻釉、数码釉等工艺。

值得一提的是，为满足大规格厚
板的生产需求，贝雅特这条“焕新”生
产线整体配置十分高端，科达高效节
能窑炉、新型大吨位喷雾塔，西斯特姆
打印宽度1200mm多通道喷墨机、敏捷
连续球磨机、力泰大压机等一应俱全，
为大规格厚板品质提供了强大的硬件

支撑。
新增产线投产后，贝雅特不仅在

户外产品方面配套更齐全，同时也为
其厚板进入室内应用，以及延伸到高
质仿古砖领域打下基础。

钟培城表示，面对建陶行业日益
加剧的竞争态势，贝雅特将坚守企
业品牌与产品品质，不断为产
品创造价值空间。目前，贝
雅特有2条厚板生产线，
日产 3万多平方米；2
条中小规格生产线，
日产2万多平方米。

贝雅特始终重
视产品创新。作为
福建产区较早生产地
铺石的企业之一，从甩点
工艺到喷墨产品，贝雅特不
断探索新技术、新产品，在福
建产区集中推出喷墨产品时，贝
雅特已经转为在细分品类上进行创
新，比如做大颗粒通体砖，以及大规格
产品等。

钟培城介绍，该公司每年都推出
五六十款新品，涵盖全品类，迭代速度
较快。尤其值得推荐的是今年推出的
新产品将数码釉工艺应用于幕墙领
域，这在福建建陶产区属于独创技
术。数码釉工艺通过对幕墙砖的表层
工艺处理，增强了产品的质感和纹理

层次，使产品在销售端更有竞争力。
同时，数码釉工艺能够帮助企业根据
客户的需求，更精准地把控产品效
果。此外，在盲道砖细分领域，贝雅特
的产品规格十分丰富，最大规格可达
600mm×600mm，颜色可以定制，主要
应用于地铁站、高铁站及其他国内外
市政项目等。

七彩陶瓷：
持续创新 打通“制造+服务”

贝雅特陶瓷：
从设备到产品全面“焕新”

本报记者 王云霏 张晋福本报记者 王云霏 张晋福

农业的价值从不止于“种出
来”，更在于“串起来、变值钱”。
这份商业敏感度，让洪良彬在多
元农业领域走出了一条“跨界合
作+循环利用”的创新路。

在产品商业化上，他敢想敢
干。与盼盼食品集团孵化公司福
建伽那食品科技有限公司合作，
成立伽那农业公司，核心使命就
是整合全球优质农业资源，为盼
盼食品提供天然、优质的农产品
原料，并聚焦药食同源领域深耕
细作。这正是“产销精准对接”在
更大范围的延伸：既对接全球优
质“产”，也匹配合作方的“销”。

近期，双方合作的首款以晋
江胡萝卜为核心供应链的 NFC
胡萝卜汁已正式落地，这款充分
考虑市场需求、主推常温饮用场
景的产品，即将登陆国内知名商
超。洪良彬通过整合全球资源，
借助本土龙头企业，跑出农业商
业化加速度。

为了让产业链实现“全增
值”，洪良彬还琢磨起了“变废为
宝”的循环经济。“胡萝卜榨汁后
剩下的残渣，含水量高、纤维丰
富，直接丢了太可惜。”他带着团
队反复试验，计划将这些废料碾
碎加工成特色饲料，用于生态养
鸡项目。洪良彬给记者算了一笔
账，按目前胡萝卜汁的生产规模，
每年能转化出不少饲料，不仅解

决了加工废料的处理难题，还能
让生态鸡项目的养殖成本降低，
产出的鸡肉通过“晋享购”平台销
售，又能形成新的收益点，真正让
农业生产的每一个环节都能创造
价值。

而在农文旅融合赛道，他同
样延续“精准对接”的思路。签下
晋江、石狮、德化等大片土地打造
的休闲农业园区，集采摘园、露营
地、农耕体验区于一体，每到周末
就人气爆棚：城市游客带着孩子
下地挖地瓜、摘葡萄，在田间感受
农耕乐趣；年轻人在露营地围坐
野餐，顺手就能买走刚采摘的新
鲜农产品……

“去年我们接待了 5万多人
次，近万场研学活动和休闲体验，
让农产品附加值翻了好几番。”洪
良彬笑着说，农文旅的融合，让

“产”与“销”有了更鲜活的链接，
也让农业不再是“面朝黄土背朝
天”，而是变成了有体验、有乐趣、
有温度的多元产业。

如今的洪良彬，依然每天扎
根田间地头。这位从商界跨界而
来的新农人，用实干与智慧，在晋
江的土地上书写着乡村振兴的精
彩答卷，更用“数据驱动、产销联
动”的实践，为农村电商发展提供
了可复制的“晋江样本”，也向外
界展示了新时代农村电商带头人
热爱农业、勇于拼搏的鲜活形象。

洪良彬：以电商为轴 玩转农业生态圈
本报记者 蔡明宣

“刚从河北的胡萝卜基地赶回来，土壤墒情正好，明年扩种的事儿稳了。”电话
那头，洪良彬的声音带着几分疲惫，却难掩兴奋。这位36岁的晋江新农人，皮肤
被晒得黝黑，指甲缝里总嵌着洗不掉的泥土——谁能想到，十年前他还是个深耕
数码领域的商界新锐。近日，洪良彬成功入选“2025年农村电商带头人典型案例
库”，成为国家级认可的乡村振兴领头雁。

从数码分销谈判桌到田间地头的泥土地，他用“爱拼敢创”的晋江基因，把电
商打造成串联产业的核心轴，在乡野间搭建起“种得出、卖得好、玩得嗨”的振兴生
态圈，让农业从“单一种植”变成了充满烟火气与想象力的多元事业。

“做分销时讲究渠道为王、精
准对接，农业其实也一样，好产品
得有好通路。”这是洪良彬跨界农
业的核心逻辑。

2017年，手握成熟电脑分销
渠道的他，回乡时却被田埂上的
景象刺痛：农户守着优质的晋江
蜜薯、生态大米，却因信息闭塞、
渠道单一，只能低价卖给中间商，
而城市消费者想买到靠谱农产
品，又常常“找不到门路”。

供需两端的“断层”，让洪良
彬看到了农业的商机，也下定决
心转型农业。他先从搭建“晋享
购”线上平台入手，像对接数码经
销商一样联动农业局、银行、邮政
等资源，更关键的是，他把数码行
业“以销定产”的逻辑搬到田间：
通过平台后台数据，分析消费者

偏好。比如，哪种蜜薯甜度受欢
迎、哪种包装复购率高，再把这些
数据反馈给农户，指导他们调整
种植品种、控制产量，真正实现

“产销精准对接”。
“以前农户是‘种了再找销

路’，现在是‘按需求定种植’，这
就是数据的力量。”洪良彬举例，
平台数据显示“小包装、便携款”
农产品更受年轻消费者青睐，他
们就立刻调整包装策略：以晋江
蜜薯为例，除了传统的 5斤装，新
增 1斤装的真空小包装，印上“晋
江特产”的鲜明标识，既保障运输
过程中的品质，又增加产品识别
度。借助电商线上的流量影响
力，这款小包装蜜薯不仅销量提
升30%，还因“便携+地域特色”产
生了 15%的产品溢价，让农户每

斤多赚近2元。
平台刚起步时，为了夯实“产

得好”的基础，他凌晨三点带队去
菜地采摘，上午就把带着露水的
蔬菜送到消费者手中，这份较真
劲让洪良彬的平台不用靠商业宣
传却通过口口相传积累下大量粉
丝和销量。如今，“晋享购”累计
销售额达 864万元，本土农产品、
山海合作产品、自有产品各占一
席之地。

乡村振兴青年直播基地里，
他带着农户在田间地头直播，捧
着刚烤好的蜜薯分享口感，朴实
的风格吸粉无数。“以前只会种
地，现在知道按消费者需求种、按
市场喜好卖，一个月最多卖3万单
地瓜干！”晋江农户张大伯的话，
道出电商给他们带来的改变。

“一个人富不算富，大家富才
是真富。”这是洪良彬常挂在嘴边
的话。深知农业创业不易的他，
2019年创办了“九九星创天地”农
业孵化平台，用“半公益”模式为
创业者“兜底”——免费提供办公
场地、仓储设备，还定期开展种植
技术、电商运营培训。

走进孵化基地，36家农业初
创企业的门牌一字排开，有做生
态蔬菜的，有做农产品加工的，

还有做农业直播带货的。“洪总
不仅给我们免房租，还帮我们对
接订单、解决资金难题。”入驻平
台的李自强说，当初他带着 5万
元启动资金来创业，在洪良彬的
帮助下，如今年销售额已突破百
万元。

截至目前，平台已举办209场
培训，覆盖 2560人次，直接带动
2185人就业，助农增收超 2258万
元。洪良彬还总把自己的“试错

经历”拿出来分享：“我当初推广
无人机喷药被农户质疑，种五彩
稻田亏了十几万元，创业没有一
帆风顺，敢闯敢试才有可能成
功。”他用自己的亲身经历，给创
业者们注入信心。

在这里，传统农户学会了电
商运营，返乡青年找到了创业方
向，跨界创业者对接了优质资源，
一个“抱团发展、资源共享”的助
农合力正在形成。

多元融合 让农业“活”起来价值“涨”起来

本报讯（记者 王云霏）近日，北美洲福建团体
联合会永远名誉主席蔡松芳带领旅美侨胞访问团到
澳门晋江同乡会交流访问。

澳门晋江同乡会会长施志伴代表同乡会对访问
团的到来表示欢迎，并介绍了同乡会成立初衷、发展
历程等。他表示，旅美乡亲与澳门晋江乡亲血脉相
连，此次交流不仅是情感的凝聚，更是未来合作的起
点，希望双方以此为契机，建立长期联系机制，持续
深化互动与合作，凝聚更多力量，共同推动两地闽籍
乡亲在文化、经济等领域的深度合作，推动会务不断
创新发展。

美国泉州联合总会会长叶安利表示，晋江乡亲
敢拼敢赢的精神令人敬佩，期待更多乡亲赴美交流，
进一步促进两地互动与合作发展。

本报讯（记者 王云霏）近日，澳门金井同乡会
成立二十周年暨第七届理监事就职典礼及澳门金井
青年会成立八周年暨第三届理监事就职典礼在澳门
举行，蔡其东当选澳门金井同乡会第七届会长。

蔡其东表示，20年来，澳门金井同乡会始终秉
持爱国、爱澳、爱乡宗旨，积极投身澳门社会建设，与
各界同心协力，为特区繁荣稳定贡献心力；始终心系
桑梓，推动澳井两地交流合作，助力家乡迈向更美好
的明天。展望未来，澳门金井同乡会将进一步完善
互助体系，倾听心声，实实在在为乡亲排忧解难；深
入发掘家乡与澳门的合作潜能，促进文化互鉴、经贸
共荣，实现优势互补、协同发展。

澳门金井同乡会换届
蔡其东当选新一届会长

旅美侨胞访问团一行
访问澳门晋江同乡会

电商为桥 让“田间货”插上“云翅膀”

平台为基“半公益”孵化带着乡亲一起拼

财 经

本报讯（记者 施珊妹） 11月7日，2025全球纺
织品数码喷墨印花峰会召开。

会上，向兴（中国）集团时尚女装产品经理程俊
芳作“‘功能’与‘图案’的共生，数码印花在新型纤维
面料上的应用探索”专题报告。她从运动户外、智能
穿戴、高端时装与可持续时尚领域等方面，详细介绍
了数码喷墨印花在新型纤维面料上的应用情况。她
指出，当前消费者追求“功能”与“美感”的结合，数码
喷墨印花与新型纤维的结合是满足这一需求的重要
方式。未来需要通过开发专用墨水与适配加工工
艺，进一步扩大数码喷墨印花工艺在新型纤维面料
上的应用范围。

2025全球纺织品
数码喷墨印花峰会举办


