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创新发展“晋江经验”在中国式现代化建设中奋勇争先
2023年福建省报刊十大名栏目

本报讯（记者 王昆火）昨日上午，记者在晋江市
英林中学扩建项目三期施工现场看到，工程收尾工作
正在有条不紊地进行，几名工人正忙着搬运饮水机、擦
拭桌椅、清理步道垃圾，整个校园进入迎接新学期的

“倒计时”。
初秋的阳光里，记者漫步在全新的校园中。眼前，

由闽南红、简约白搭配的建筑群美观大方。走进崭新
的教学楼，教室宽敞明亮，桌椅、书柜、智能化教学设备
等全部安装完毕。

记者了解到，英林中学扩建项目三期总投资超1.6
亿元。其中，福建柒牌集团有限公司董事长洪肇设捐
赠7000万元，为校园扩建注入强劲动力。项目由1栋
5层教学楼、2栋宿舍楼、1栋综合楼、1栋变配电室及一
层整体半地下室组成，总建筑面积超3.3万平方米，其
中，地上建筑面积2.5万平方米，半地下室建筑面积为
8240平方米。

据悉，英林中学扩建项目三期从 2024年 3月开始
动工，今年秋季开学正式投用。项目投用后，将新增教
室 36间、学位1980个、餐位 2200个、学生宿舍 206间、
床位1602个，让更多学子在家门口即可享受优质教育
资源。

随着开学的临近，新校园的轮廓愈发清晰，也为
师生勾勒出更美好的教育图景。英林中学党总支书
记王海墘介绍，除了即将投用的三期项目外，由洪肇
设教育发展基金会捐建的英林中学扩建项目四期，
已于今年 3月 15日开工，项目新增用地面积 2745平
方米，总建筑面积 5080平方米，计划投资 2379万元。

“三期、四期改扩建项目陆续投用后，将为学校师生
创造更加安全、便捷的学习生活环境，助力学校在扩
大办学影响力、提升教育教学质量的道路上迈出更
加坚实的步伐，进一步助力英林高水平教育强镇建
设。”王海墘表示。

本报记者 张茂霖

昨天，晋江又是一个多云的好天气，阳光明媚、蓝
天白云。不过，气温依旧较高，大部分镇街最高气温在
33℃以上，以磁灶镇的34.4℃为最高。

瑞雪从晋江市气象局获悉，未来三天，晋江继续
以多云的好天气为主，但依旧“热力十足”，最高气温
在 33℃~34℃。大家外出游玩时，要把防暑降温放在
心上。

今天多云，26℃~34℃，沿海东北风 4~5级、阵风 6
级；明天多云，27℃~33℃，沿海东北风 4~5级、阵风 6
级；后天多云，27℃~33℃，沿海东北风 4~5级、阵风 6~
7级。

昨日，安踏体育用品有限公司（以下
简称“安踏集团”）发布 2025年上半年业
绩公告。报告期内，该集团收入同比增长
14.3%至 385.4亿元（人民币，下同），超市
场预期，连续 12年实现正增长，连续 4年
稳居中国市场第一；经营利润同比增长
17%至101.31亿元，盈利能力与市场份额
持续领跑中国运动鞋服行业。

在全球市场竞争加剧的背景下，安踏
集团凭借“单聚焦、多品牌、全球化”战略，
实现稳健增长，旗下所有品牌收入均创历
史新高。

多品牌协同发力
细分赛道全面突破

公告显示，上半年，安踏集团以多品牌
优势扩大行业领先地位，收入结构持续优化。

在专业科技赋能下，安踏品牌稳守大
众市场，收入同比增长 5.4%至 169.5 亿
元，增速超纺织服装行业平均水平。品牌
通过零售创新升级五大新店型（如“安踏
竞 技 场 ARENA”和“ 安 踏 殿 堂 PAL-
ACE”），并加速全球化布局，在东南亚、中
东及北美市场取得突破。

FILA斐乐品牌引领高端时尚，收入同
比增长 8.6%至 141.8亿元，超市场预期。
FILA坚持“高端运动时尚”定位，以“ONE
FILA一个斐乐”战略推动商品革新，新形
象门店覆盖率约30%，店效显著提升。

所有其他品牌（包括 DESCENTE 迪
桑特、KOLON SPORT可隆等）以户外赛
道迎爆发式增长，收入同比大涨 61.1%至

74.1亿元，远超预期。迪桑特在高端滑雪
赛道品牌力第一；可隆聚焦徒步与露营场
景，首家Kolon Kraft旗舰店于成都太古里
开业；新收购的德国品牌狼爪（JACK
WOLFSKIN）已启动 3~5年复兴计划，强
化大众户外产品线。

全球化进程加速
“双轮驱动”深化布局

加速全球化是安踏集团上半年的主
要战略动作。

最新数据显示，安踏集团旗下控股公
司亚玛芬体育协同效应凸显，上半年收入
同比增长 23.5%至 27.09亿美元，大中华
区收入猛增 42.4%至 8.56亿美元，亚太市
场增速达46.7%。

安踏集团还加速战略合资拓展新渠
道 。 今 年 ，该 集 团 与 韩 国 时 尚 集 团
MUSINSA成立合资公司（安踏持股40%），
主导自有品牌“MUSINSA STANDARD”
及多品牌集合店在中国市场的发展。

海外市场根基继续加固。安踏集团
面向东南亚近 20亿人口市场全面渗透；
在中东设立分公司；在北美，进驻 Foot
Locker等主流线下市场渠道，全球化供应
链覆盖东南亚及欧美。

经营效率与社会责任双提升
今年上半年，安踏集团精细化运营能

力进一步升级。数据显示，该集团经营利
润率提升0.6个百分点至26.3%，安踏、FI⁃
LA 及其他品牌利润率分别达 23.3%、

27.7%和 33.2%；现金流充沛，自由现金流
入75.5亿元，现金储备达555.8亿元。

研发投入继续领跑全行业。公告显
示，上半年，安踏集团研发投入近 10亿
元，十年累计创新投入超 200 亿元。此
外，该企业首次入选恒生ESG50指数和道
琼斯新兴市场指数，MSCI ESG评级跃升
至“A”级。

上半年，安踏集团在公益事业方面持
续深耕。该集团与和敏基金会累计捐赠
超 30.4亿元，“安踏茁壮成长计划”惠及
900万欠发达地区青少年。

未来战略
巩固本土优势 竞逐全球市场

今年上半年，全球市场竞争激烈。安
踏集团以多品牌优势及“品牌+零售”的独
特商业价值，在全球市场的不确定性当中
迎难而上，收获积极稳健的增长。

“我们坚定‘单聚焦、多品牌、全球化’
的战略不动摇，聚焦主业，以多品牌满足
不同品类、不同场景的多元消费需求；进
一步加速全球化进程，在东南亚、中东、北
非、北美、欧洲等重要市场深探。”安踏集
团董事局主席丁世忠表示，“集团的‘多品
牌资产+卓越运营+全球协同’实现了可持
续增长，这是安踏的企业价值。未来，我
们要在全球竞争中占据独特而有利的位
置，向成为世界领先的多品牌体育用品集
团的目标迈进。”

根据公告及往年数据预测，安踏集团
全年营收有望冲击800亿元大关。

当盛夏的热浪渐渐褪去，一场持续了57天的
“清凉约定”也圆满落下帷幕——由本报发起的第
八届“夏日送清凉·请喝一瓶水”公益行动，为全晋
江流域的高温劳动者画上了今年的清凉句点。

57天里，公益行动累计收到爱心企业、商家、
协会、热心市民的捐赠100批次，共228331瓶爱
心水。更值得铭记的是，在这个夏天，这场延续
了8年的公益行动，累计送出爱心水超100万瓶。

今年，这份清凉有了更广阔的足迹——首
次沿着晋江流域铺展，从源头永春县的24小时

“清凉一站”，到入海口石狮市的企业赠水点，让
高温下劳动者能就近寻得解渴的甘甜。这份跨
越地域的清凉延伸，正是本届公益行动最亮眼
的突破，也让“全流域联动”成了今年公益故事
的核心。

流域联动：
从单点服务到全流域覆盖
助农激活共富动能

今年，“请喝一瓶水”公益行动跳出晋江城区的传统
边界，沿着晋江流域的脉络，完成了从“单点服务”到“全
流域联动”的跨越，更在解渴之外，为流域共富注入了新
动能。

作为深耕晋江流域的主流媒体，我们深知，流域内劳动
者的需求相通：他们为了保障城市正常运转，在烈日下坚
守。炎炎夏日里，他们最需要的，正是那份及时的清凉。

于是，今年公益行动首次将“清凉一站”赠水点延伸
至整个晋江流域，构建起“源头到入海口”的清凉脉络。

在晋江源头永春县，公益行动设立了城东、儒林慈善
爱心驿站两个24小时开放的赠水点，由永春县助困公益
协会协助管理、大学生志愿者每日值守，日均送出爱心水
108瓶。“永春的站点全天有水，取水方便，量还足！我们
凌晨三四点在马路上打扫卫生，也能随时喝得到！”环卫
工人郑师傅的话语，真切展现了跨域公益覆盖给户外工
作者带来的实际便利。

对于此次联动，永春县助困公益协会执行会长姚永
代深有感触：“这次能加入‘请喝一瓶水’行动，和其他站
点一起实现晋江流域公益覆盖，不仅是对我们过往工作
的肯定，更让分散的公益力量聚合成了更强的合力。未
来，我们会继续把这份清凉延续下去，让更多户外工作者
感受到夏日里的清凉。”

与源头永春的清凉补给相呼应，晋江入海口的石狮
也迎来了首个“清凉一站”。7月 23日，位于石狮市的卡
宾创意园“清凉一站”正式启动，这是本报首次联动区域
外企业，将赠水点从晋江城区延伸至这片泉州湾南岸的
重要区域。启动当日，该赠水点便迎来了不少户外工作
者——正在附近卸货的德邦快递小哥吴先生接过爱心
水，直呼“及时”，“这么热的天，工作中能喝到一瓶水，确
实得劲！感谢你们的爱心活动，给力！”前往园区餐饮店
取餐的饿了么小哥小曾，接过水后连连点赞：“第一次见
这么好的活动，很有心！”

作为爱心企业，卡宾服饰（中国）有限公司办公室主
任孙佳琪坦言：“很荣幸能参与这项公益行动，为晋江流
域的户外劳动者送上一份清凉，也传递我们的心意。”在
卡宾“清凉一站”，工作人员每天都会及时补水以保障供
应充足，一个月下来，共提供爱心水100箱。

值得一提的是，当公益行动触达流域源头，本报记者
得知了永春荔枝丰收的信息，随即策划“廿载芳华 流域绽
放”公益助农直播活动。本报直播团队走进岵山镇塘溪
村，探访“500岁荔枝王”、讲解荔枝分辨技巧，直播首秀开
播 30分钟内，观看人数破 4000人、点赞超万次，十分火
爆。塘溪村党委书记李建南说：“直播后，微信消息爆了，
不仅卖出了荔枝，更让岵山百年荔枝文化被更多人知道。”

这场直播让“送清凉”有了双重意义——既为劳动者“补
生理之水”，也为晋江流域的农户“补发展之水”，形成“献爱
心、享增收”的流域共富闭环，让公益不再是单向的物资传递，
而是连接流域情感、激活流域产业的纽带。 （下转2版）

英林中学扩建项目三期
今秋投用 投资超1.6亿元

未来三天多云
最高气温34℃

多品牌战略驱动全球增长创新高

安踏集团上半年收入突破385亿元
本报记者 柯国笠

本报记者 林小杰 施珊妹 陈心心

本报讯（记者 李玲玲）昨日下
午，福州大学晋江校区理事会换届大
会暨第三届理事会第一次会议召开。
福州大学党委书记陈国龙，晋江市领
导张文贤、王明元、林仁达、张才贵、
陈进福参加会议。

换届大会上，与会人员听取第二
届理事会工作报告；选举产生第三届
理事会领导机构，福州大学副校长卢
孝强当选第三届理事会理事长。

随后，第三届理事会第一次会议

召开，会议听取《福州大学晋江校区
微电子学院项目规划设计方案》汇
报；研究《发挥福州大学晋江校区优
势 推动晋江市科技创新和产业创新
深度融合的实施方案》；听取福州大
学晋江校区提请审议事项汇报。

陈国龙指出，此次会议的召开，
正值福州大学与晋江市签约共建福
州大学晋江校区十周年之际，这既
是校地双方协同发展历程中的一个
里程碑，也是双方深化产教融合、共

绘发展蓝图的关键节点。晋江校区
作为福州大学的重要组成部分，承
载着服务地方经济社会发展的重要
使命。福州大学将秉持“扎根晋江、
服务晋江”的初心使命，与晋江市
委、市政府及社会各界携手，以新质
生产力培育为抓手赋能晋江产业升
级，让福大的创新基因深度融入晋
江的发展血脉，将晋江校区建设成
为人才培养的“蓄水池”、技术创新
的“策源地”、产业升级的“加速器”，

共同书写校地协同、产教融合的新
篇章，为晋江高质量发展注入源源
不断的福大力量。

泉州市委常委、晋江市委书记
张文贤表示，晋江市委、市政府将一
如既往、全力支持福州大学晋江校区
的建设和发展。希望福州大学围绕
推动科技创新和产业创新深度融合，
将科教、人才、技术等优势与晋江产
业发展结合起来，引荐推动更多优质
项目、人才落户晋江，推动科研团队

与晋江企业家精准对接、深入合作；
围绕全方位育强人才支撑，把更多与
晋江产业发展契合的专业课程、研究
平台放在晋江校区，促成更多人才留
在晋江、创业晋江、成就晋江；在办学
机制、资金投入、招生指标、教师编
制、科研力量等方面给予更大支持，
把晋江校区规模做大、把专业学科做
强、把特色品牌做亮。

当天，还举行福州大学晋江校区
科技创新成果展示馆揭牌活动。

校地携手 打造融合创新发展典范
福州大学晋江校区理事会换届大会暨第三届理事会第一次会议召开

昨晚，大地流彩·2025年全国和美乡村篮球大赛（村BA）南部赛区比赛在湖南省怀化辰溪县孝坪镇落幕。福建晋江队
在决赛中以92∶78击败广东南海队，夺得冠军。（详见2版）

从清凉一城到爱洒全域
——本报“夏日送清凉·请喝一瓶水”公益行动首次实现跨域覆盖


