
“关键时刻，晋江农商银行就是我们商户的
坚实后盾！”晋江某灯饰商行负责人赖先生感慨
道。自“以旧换新”活动在晋江火热开展以来，
赖先生的门店迎来了业务量的显著增长。为了
满足消费者对新款灯饰的需求，他急需资金扩
大备货规模，然而账上的资金却被应收账款占
用，资金周转难题让他愁眉不展。

晋江农商银行金融助理在日常走访中了解
到这一情况后，迅速与赖先生取得联系。在进
一步沟通中，金融助理发现赖先生作为银行的
存量客户，有近 200 万元的授信额度从未使
用。但赖先生却心存顾虑，担心利率成本过高
会影响门店利润。

“我们深知商户的担忧，所以一定要为他们
提供最合适的解决方案。”晋江农商银行相关负
责人表示。为了帮助赖先生安心经营，金融助
理根据对存量授信商户的优惠政策，积极为其
申请利率优惠。在短短几天内，就完成了利率
优惠审批，让赖先生顺利获得了资金支持，解了
燃眉之急。

这只是晋江农商银行精准滴灌供给侧的一
个缩影。在晋江的一家家电卖场，商户李老板
同样对晋江农商银行的服务赞不绝口：“自从有
了农商银行的资金支持后，我们可以放心地扩
大库存，引进更多新款家电。而且利率优惠让
我们节省了不少成本，生意也越来越好了。”

为了更好地服务参与“以旧换新”活动的商
户，晋江农商银行充分发挥“五个半天外拓”和
网格化营销模式的优势，对辖内商户进行“清单
式”全面走访。金融助理们深入每一家商户，详
细了解他们的资金需求情况，并根据不同商户
的特点，量身打造金融服务方案。

“我们希望通过这种方式，让每一位商户都
能感受到金融服务的贴心和高效。”晋江农商银
行相关负责人介绍道。今年以来，该行累计走
访以旧换新活动商户近 100户，新增授信金额
超1000万元。同时，为了进一步降低商户的经
营成本，晋江农商银行不仅提供收单手续费优
惠，还对存量授信商户提供利率优惠支持，惠及
贷款额度近500万元。

梧林传统村落的一家咖啡店内，咖
啡香气氤氲，店主老张在人群中穿梭忙
碌，脸上洋溢着灿烂的笑容，忙得不亦乐
乎。“现在这客流量是一天比一天多，再
加上农行晋江支行的消费满减折扣活
动，咱这生意就像坐上了火箭，越来越红
火，消费者也跟着得了实惠，真是双赢
啊！”老张的话语中满是喜悦。这看似平
常的一幕，实则是农行晋江市支行助力
消费升级、服务实体经济征程中的一个
生动注脚。

2025年初以来，农行晋江支行积极
响应国家促进消费升级、服务实体经济
的战略部署，紧密结合地方经济发展实
际，精心构建“政策引导+产品创新+场
景融合+科技赋能”四位一体的金融服
务体系，犹如一股强劲的金融活水，持续
释放消费潜力，为晋江经济的高质量发
展注入源源不断的动力。

金融赋能消费市场提质升级

农行晋江支行：助消费 惠民生
本报记者 陈荣汉 通讯员 朱锋
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针对涉农消费场景推广金融服务，助力农业生产提质增效。
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奏响共富乐章

晋江农商银行：“贷”动消费升级
本报记者 陈荣汉 通讯员 柳依依 高泽宇

初夏的晋江，街头巷尾弥漫着热闹的消费气息。商场超市里人头攒动，家电卖场中导购员热情忙碌，4S店内看车的客户络绎不绝。这场消费复
苏的热潮背后，一股金融“春风”正悄然改变着晋江的消费图景。

作为地方金融主力军，晋江农商银行紧扣“金融赋能消费升级”主线，以“春风行动”为抓手，通过精准滴灌供给侧、靶向激活需求侧，促进金融服
务与消费场景深度融合，勾勒出一幅消费升级的绚丽画卷，为晋江的经济发展注入源源不断的活力。

“未来，我们将继续紧扣‘金融赋能消费升级’
主线，不断创新金融产品和服务，为晋江的消费
市场注入更多活力。”晋江农商银行相关负责
人表示。

在供给侧，该行将进一步加大对商户的支
持力度，优化金融服务方案，帮助商户降低成
本、提高效益。同时，加强与供应链上下游企
业的合作，推动产业协同发展，为消费市场提
供更多优质的产品和服务。

在需求侧，晋江农商银行将根据消费者的
需求变化，不断丰富金融产品种类，推出更多个

性化的消费信贷产品，提高服务质量，满足不同
消费者的消费需求。同时，加强金融知识普及，提

升消费者的金融素养和风险意识。
此外，晋江农商银行还将进一步加强与政府、商户的

合作，深化四方联动平台的建设。通过数据共享、信息互通，
实现金融服务的精准对接，提高消费提振的效果。

从商场柜台到工厂车间，从城市社区到田间地头，晋江农商
银行用金融创新勾勒出一幅消费复苏的生动图景。当“以旧换
新”的补贴政策遇上“晋快贷”的数字便利，当商户的愁容化作笑
脸，当市民的购物车装满幸福，这股金融“春风”正吹拂着晋江的
每一个角落，奏响共同富裕的“春天进行曲”。

在这场消费提振战役中，晋江农商银行不是“独奏者”，而是
“协奏曲”的指挥家。通过搭建“政府+银行+商户+消费者”四方
联动平台，该行让金融活水精准滴灌到每个消费环节。

“政府在政策引导和支持方面发挥着重要作用，我们与政府
密切合作，共同推动‘以旧换新’活动的开展。”晋江农商银行相
关负责人介绍道。政府出台的相关补贴政策，为消费市场注入
了强大动力；而晋江农商银行则通过金融创新，为政策的落地
提供了有力的金融支持。

对于商户来说，晋江农商银行的金融服务帮助他们解决了
资金难题，扩大了经营规模，提升了市场竞争力。“有了农商银
行的支持，我们能够更好地参与‘以旧换新’活动，为消费者提
供更多优质的产品和服务。”一位商户老板表示。

而对于消费者而言，晋江农商银行的金融产品和服务让他
们在消费时享受到了更多的实惠和便利。“农商银行的产品和
服务让我们感受到了金融的温度，让我们更愿意消费、敢于消
费。”近期刚置换新车的陈先生说道。

四方联动平台的搭建，实现了政府、银行、商户和消费者的
多方共赢。政府通过政策引导促进了消费市场的繁荣，银行通
过金融服务实现了业务拓展和社会责任的履行，商户通过参与
活动提升了经营效益，消费者则通过消费享受到了更好的生活
品质。

“本来担心换新家电要等半个月
才能拿到钱，没想到用手机申请晋江
农商银行‘晋快贷’，马上就到账了！”
市民陈先生兴奋地说。今年以来，借
力“以旧换新”的东风，配合“线上申
贷+手机实时到账”的数字信贷模式，
晋江农商银行的“晋快贷”产品受到了
广大市民的青睐，用信余额成功突破
2亿元。

晋江农商银行相关负责人介绍，
“晋快贷”产品具有申请流程简单、审
批速度快、资金到账及时等特点，真正
实现了“一键申请，快速放款”，让市民
能够及时抓住“以旧换新”的优惠时
机，满足自己的消费需求。

除了“晋快贷”，针对“以旧换新”活
动激发的大量个人消费类信贷需求，晋
江农商银行还借机开展贷记卡分期营

销活动。通过“消费满减”“分期低息”
等组合优惠，吸引了超2000名新用户办
理贷记卡，授信总额突破2500万元。

刚上班不久的张女士就是其中的
一名受益者。她用新办的晋江农商银
行贷记卡更换了一把手机。“原本还在
犹豫是不是买一把价格稍微低一点的
手机，现在不仅有国补活动，还能分
24期还款，一下减轻了不少压力。”张
女士笑着说。

在消费类贷款方面，晋江农商银
行还对白领e贷、薪e贷等产品实施阶
段性利率优惠活动。某公司职员王女
士通过“白领 e贷”成功为家电换新，
家庭生活幸福指数直线上升。“农商银
行的贷款产品利率优惠，申请也方便，
让我能够轻松实现家电换新，提升了
生活品质。”王女士感慨道。

今年以来，该类贷款新增授信近
200笔、金额超 3000万元。这些金融
产品的推出和优惠活动的开展，有效
释放了市民的品质消费新动能，让市
民在消费时更加从容、自信。

供给侧精准滴灌
为市场主体注入“强心剂”

需求侧靶向发力
释放品质消费“新动能”

四方平台联动
搭建消费提振“大舞台”

创新产品和服务
筑牢消费升级“硬支撑”
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农行晋江市支行在推动消费升级的过程中，始终坚守社
会责任，坚持社会价值与商业效益的有机统一。

针对不同消费群体的多样化需求，该行精心设计个性化服
务方案。面向新市民群体推出安居消费支持计划，为他们提供
住房贷款、装修贷款等全方位的金融服务，帮助他们在新城市安
居乐业；为老年客户打造健康生活消费权益体系，提供健康体检
等特色服务，让老年人的生活更加丰富多彩。

在服务实体经济方面，该行持续优化商户金融服务体
系，通过降低经营成本、提升服务质效等举措，切实减轻小微
商户的经营负担。同时，积极为合作商户提供数字化经营解
决方案，帮助他们搭建线上销售平台、优化库存管理、提升客
户服务水平，有效推动传统商业模式的转型升级。

“未来，我们将继续坚定不移地推进消费金融服务模式
创新，不断拓展服务边界、深化科技应用、加强多方协作，努
力成为推动地方经济高质量发展的重要金融力量。”农行晋
江市支行相关负责人表示，该行将立足晋江经济发展需求，
充分发挥金融资源配置功能，以创新驱动和科技赋能为双轮
驱动，持续提升金融服务质效，为促进消费升级和实体经济
发展注入源源不断的新动能。

农行晋江支行投入专项资源对消费金融系统进行全面
升级，实现了活动配置、客户识别、权益发放等环节的智能化
处理。通过大数据分析技术，该行建立了精准的客户消费画
像，为每一位客户量身定制个性化的服务方案。“我们可以根
据客户的消费习惯和偏好，为他们推荐最适合的优惠活动，
就像给客户配备了一个专属的消费顾问，大大提高了客户的
参与度和满意度。”该行相关负责人介绍道。

同时，该行持续优化系统功能，强化对各类消费场景交易数
据的动态监测与分析能力，提升系统处理效能，确保优惠活动高
效稳定运行。在农行掌银App开设“惠有福”城市专区，整合本
地丰富的消费资源，推出“金喜连连·月月享好礼”等线上活动，
让消费者随时随地都能享受到优惠盛宴。创新开发的“智能推
荐”功能，可根据用户消费习惯自动匹配最优惠方案。

此外，该行高度重视消费者权益保护，建立了完善的消
费金融全流程风控体系，运用先进的人工智能技术实时监测
异常交易，一旦发现风险及时预警。同时，通过短信提醒、弹
窗提示等多种方式，确保客户清楚了解活动规则，让客户在
享受优惠的同时，能够安心消费。

走进晋江的各大商场、超市，
农行晋江支行的消费金融海报吸
引着众多消费者的目光。“满减立
享”“低价购券”等丰富多彩的活
动，让消费者在购物过程中惊喜连
连。

“来超市购物，农行的活动就
像一场及时雨，让我省了不少钱，
现在购物都更有动力了。”消费者
林女士兴奋地说。数据显示，此类
活动成效显著，带动合作商户交易
额同比增长45%，有力地促进了实
体商业的复苏与繁荣。

在汽车消费领域，农行晋江支
行推出的“1元洗车+加油返现”联
动服务，在车主群体中引起了强烈
反响。车主陈先生满脸笑容地说：

“这个活动太实用了，既省了洗车
钱，加油还有优惠，让我开车出行

更舒心。”该服务广泛覆盖全市主
要加油站和汽车美容服务网点，为
车主们提供了便捷、优质的一站式
服务体验。

此外，该行积极拓展社区便民
消费场景，与连锁便利店、生鲜超
市等展开深度合作，推出购物满
减、积分兑换等一系列活动，让社
区居民在日常生活中就能享受到
金融带来的实惠。为了进一步提
升服务的便捷性，农行晋江支行加
强线上线下渠道的协同发展。在
21 个营业网点设立消费金融专
窗，配备专业、热情的客户经理，为
消费者提供面对面的贴心服务；依
托“农行掌银”App打造数字化服
务平台，实现优惠查询、券码核销
等全流程线上办理，让消费者足不
出户就能轻松享受优惠。

“我们始终将促进消费升级视为年度工作的重点
任务，积极响应国家号召，全力服务地方经济发展。”
农行晋江支行相关负责人表示。为了确保工作的高
效推进，该行迅速成立专项工作领导小组，明确“扩内
需、惠民生、促循环”的宏伟目标，构建起常态化的促
消费机制。同时，设立专项营销费用池，为优惠活动
提供了坚实的“粮草库”，保障各项活动全年持续不断
档，让消费者随时都能享受到实实在在的优惠。

在政策执行过程中，农行晋江市支行展现出高
度的协同性与精准性。一方面，注重与总行、福建省
分行政策的紧密衔接，积极争取专项额度支持，为消
费金融业务的开展提供充足的资金保障。另一方
面，紧密结合晋江鞋服、食品等特色产业优势，将金
融支持重点聚焦于相关消费场景建设。“晋江的鞋服
和食品产业闻名遐迩，我们希望通过金融的强大助
力，让这些特色产业的消费市场更加繁荣。”该负责
人介绍道。为了确保政策精准落地，各项措施有效
实施，该行建立了“月度评估、季度调整”的动态管理
机制，根据市场变化和实际效果及时调整策略，确保
政策始终紧跟市场需求。

场景创新 激发消费市场蓬勃活力

政策领航
筑牢消费升级根基

科技赋能 提升消费服务质效

责任担当 彰显金融为民情怀

5

2025年6月25日 星期三 编辑_陈荣汉 唐淑红 校对_严学锦 设计_李江龙 电话0595-82003110

向
市

民
敲响消费风险警钟，助力安全

消
费

。


