
前不久，一笔30万元的农行“惠农e贷”
（鲍鱼养殖）及时下放，让晋江市金井镇鲍鱼
养殖户张先生喜上眉梢。与他一起共同获
批授信的，还有其他26户养殖户，这笔信贷
资金解决了农户融资难、融资贵的问题，间
接带动了农户鲍鱼养殖生产的稳定性。

扎根当地，服务晋江，授信金井镇鲍鱼养
殖户就是农行晋江支行践行普惠金融的一个
缩影。今年初以来，农行晋江支行多措并举，
多点发力，助实体、保权益、促消费、倡普惠，
积极落实“普惠金融推进月”行动部署，普惠
之光照亮千企万户。截至2024年3月末，该
行普惠小微贷款余额突破70亿元，小微e贷、
微捷贷、链捷贷等信贷产品余额屡创新高。

农业银行晋江支行：

深耕普惠金融路 伴您行至更高处
本报记者 陈荣汉 通讯员 朱锋

走进中小企业开展普惠金融服务。
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从线上消费场景、线下消费场景两
方面着手，农行晋江支行搭建特色消费
场景，积极开展商圈、小额高频类商户
快捷优惠活动，建立本地化、特色化的
消费场景，积极促进消费，加大资源投
入。连续多年进行农行聚合收款码“惠
存惠省”套餐版本升级，为广大商户提
供更加便捷、高效的金融服务。通过减
免手续费的利好政策，提高商户收款效
率和降低运营成本，提升商户的收款体
验，确保商户的资金安全。

深耕普惠促消费，农行晋江支行不
断提升金融服务质效，用心、用情、用力
解决客户急难愁盼问题。聚焦不同消
费者群体的需求特点，深入探索金融创
新模式，不断完善消费者权益保护制度
体系和管理机制，在业务各环节充分满
足客户差异化的金融服务需求。目前，
该行与不动产登记中心、车管所合作，
在网点可以实现整个办证流程、抵押手
续，让客户一次都不需要多跑。与晋江
区域多家经销商合作，推出了汽车分
期、家装分期，积极促进住房和汽车等
大宗消费，全力提供优质普惠金融服
务。

为提升普惠金融服务水平，农行晋
江支行深化金融科技创新，强化数据要
素和人工智能技术应用，加快数字化转
型步伐，根据不同客户生产经营特点和
金融需求，推动产品持续迭代优化，不断
提升金融服务质效。

该行积极对接大数据公司，探索引
入政府采购、水电、社保、发票、法院等数
据，应用于营销获客、产品创新、合规风
控等业务场景。加强业务和数据合作，
在确保数据安全的前提下，提高数据应
用对普惠业务高质量发展的支持能力。
主动融入“数字泉州”战略，深化与“泉服
务”等地方政务数据平台合作，丰富本地
基础数据，与上级行精准营销模型有机
结合，持续推动精准营销、风险管控和产
品创新。

同时，该行强化数字化工具应用，深
入推进“智惠融”精准服务，优化完善精
准识别模型，推动精准服务“量减质
增”。充分利用“普惠 e站”广泛触达优
势，运用好微信立减金、利率券等特色功
能，做好宣传推广工作，持续拓宽普惠金
融覆盖面。加大移动营销PAD应用，利
用 PAD微捷贷人工复核、抵押 e贷线下
调查等应用，推进线上线下融合发展。
用好“e企查”“智拓客”、电子名片、“一
人一码”等各类数字化工具，通过数字
化、智能化手段推进客户分层分类营销
和服务。
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参加第一届晋江科洽会，开展“普惠金融推进月”宣传活动。

金融“活水”强供给，保市场主体是促进消费的基础。
农行晋江支行聚焦晋江区域特色，赋能乡村产业振兴，加大对晋

江区域特色相关行业的金融支持力度，陆续推出“惠农 e贷（抵押）＋
信用”、惠农 e贷（涉农商户）、惠农 e贷（鲍鱼养殖）等金融服务方案，
大力推广“票据e融”“融通e付”“商户e贷”“收单e贷”等新业务新产
品，丰富金融服务模式，扩大农户金融服务覆盖面。

通过“线上+线下”模式双管齐下，为近 2000户小微企业及个体
工商户提供授信融资超 50亿元，助力提振市场信心。目前，该行成
功投放全省首笔“平急两用”公共基础设施建设项目贷款，国家级农
业产业化龙头企业合作实现新突破。

聚焦重大战略、重点领域和
薄弱环节，农行晋江支行加强对
涉农经营主体、民营小微企业、个
体工商户等普惠客群的金融服
务。

一方面，该行着力加大首贷、
信用贷、中长期贷款、无还本续贷
投放力度，大力支持小微企业绿
色升级改造、农业普惠主体绿色
发展，在绿色建筑、节能、储能等
领域加大信贷产品和服务供给。
根据与晋江市农业农村局签署的
金融服务乡村振兴战略合作协
议，农行晋江支行，在授信审批、
客户经理配备、产品创新等政策
资源方面实行差异化管理，全面
加大对战略性新兴产业、科技型
小微企业、专精特新“小巨人”企
业的综合营销服务力度。

另一方面，农行晋江支行充
分发挥供应链金融在稳固全行战
略性大客户、精准服务产业链上
小微客户的协同作用，围绕三级
核心客户、行业重点客户、产业链
龙头企业，结合纺织鞋服产业集
群、机械装备产业集群、建材家居
产业集群等民营经济百强产业集
群和县域重点产业链、中小企业
特色产业集群，不断加大供应链
融资业务支持。
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