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本人查镇海，男，河南新野县人，于 2024 年

3 月 19 日私自使用抽水机将鱼塘的淤泥水简单

处理后排放在安海镇加塘溪附近的村渠里，造

成不良影响、妨碍河道行洪、影响水质，本人深

刻认识到该行为违法，深感愧疚并表示真诚的

歉意，保证绝不再犯，并确保 15 日内对河道清

理，恢复原状。特此声明！

声明人：查镇海

2024 年 3 月 22 日

致歉声明

泉州上引猫烤餐饮管理有限公司（统一社会信用代

码：91350502MA34KD1QXC）不慎遗失一枚圆形、铜质公

章，现声明作废。

泉州上引猫烤餐饮管理有限公司

2024 年 3 月 22 日

遗失声明

晋江市新塘街道社会管理综合治理工作协会不慎
遗失福建晋江农村商业银行股份有限公司新塘支行核
发的开户许可证原件 ，核准号 ：J3972003499801，编号 ：
3910-01707321，现声明作废。

晋江市新塘街道社会管理综合治理工作协会
2024 年 3 月 22 日

遗失声明

福建省泉州市晋江市东石镇第一社区居民委员会，

不慎遗失福建省村集体专用收款票据编号 7815186 的第

二联收据，现声明原件作废。

福建省泉州市晋江市东石镇第一社区居民委员会

2024 年 3 月 22 日

遗失声明

晋江市白蚂蚁防治公司
85673790

2024年3月22日 星期五 广告热线：13305077599(微信同号)

温 馨 提 示
办理各类证件遗失登报手续，可直接对接客服人

员办理，隔天即可刊登。

本报讯（记者 柯国笠）昨日，恒安国际在港交所
发布 2023年营收公告。2023年，恒安集团实现收入
237.68亿元，同比上涨 5.1%；公司权益持有人应占利
润 28.01 亿元，同比暴涨 45.5%；经营利润大幅上升
38.6%至 39.78亿元；每股收益为 2.415元。恒安董事
会建议派发 2023年末期股息每股 0.7元，此项股息合
计8.13亿元。

根据公告，去年，恒安深挖消费模式变革所释放的
消费潜力，通过持续深入拓展电商平台及新零售渠道、
有效的稳定价格策略及产品持续升级及高端化等措
施，同时促进传统渠道的销售并拓展其新的增长点。

去年，恒安集团三大核心业务板块（纸巾、卫生巾
及纸尿裤业务）的收入保持过去两年以来的强劲增长，
增长约 8.0%，高端产品销售也实现同比超过 10.0%的
增长。在渠道上，恒安集团的电商及新零售销售（包括
零售通及新通路）占比进一步上升至接近约30.1%，按
年增长约 17.7%，其中其他新零售渠道（包括零售通、
小区团购等）同比增长约21.4%。此外，恒安集团促进
了传统渠道的销售及发展其新的增长点，同比增长超
过8.0%。

在恒安集团主要营收板块中，纸巾业务的增长成
为主力。去年，恒安集团通过品牌及多元化产品组合，
坚持采取稳定价格策略并有效控制促销。纸巾业务销
售收入大幅上升约 12.2%至约 137.48亿元，优于行业
平均增长水平，市场份额处于领先地位。在国内消费
者卫生意识提升及消费升级需求日增的驱动下，恒安
集团的升级及高端纸巾产品销售表现亮眼，其中“云感
柔肤”系列的销售收入取得超过13.0亿元，同比增长约
26.6%，湿纸巾业务方面，年内销售收入约 9.31亿元，
同比增长10.5%。

此外，纸尿裤业务方面，恒安推出的高档产品“Q·
MO”销售保持良好增长，营收同比增长约21.8%；成人
纸尿裤业务受惠于国内成人失禁用品市场规模日益壮
大，增长11.5%。

恒安集团在海外市场表现积极，目前集团产品
已销往 37 个国家及地区，拥有 54 个直接合作大客
户或经销商。海外渠道（包括皇城集团业务）的全
年收入约 19.51亿元。其中，恒安集团旗下位于马来
西亚的皇城集团稳步回升，营业额比增 6.3%至 4.38
亿元。

对于新一年的发展，恒安方面表示，综合当前及未
来一段时间内原材料成本、竞争对手及市场环境走向
等因素，恒安集团预期今年整体营收将保持稳定。恒
安集团将持续实行“聚焦主业”“品牌引领”“长期主义”
三大核心策略，继续聚焦纸巾、卫生巾及纸尿裤三大核
心业务的发展，积极开发及升级高质量产品及拓展新
市场，加快渗透农村及国内的不同市场，把握国内生活
用品市场的庞大发展机遇。

净利润大涨38.6% 恒安国际去年营收237.68亿元

本报讯（记者 施珊妹 文
图）昨日，柒牌集团与福建联
通战略合作协议暨“5G+智慧
工厂”项目签约仪式举行。

一直以来，柒牌在先进技术
的创新投入方面走在行业前
列。无论是1998年重资引进国
际先进生产线，还是2016年推出

“智能茄克”，成为当年“两化融
合”的唯一民营企业，抑或是构建

“智能产品、智能零售、智能制造、
智能物流、智能办公”的智能生态
圈，柒牌不断投入项目和技改，加
速数字化、智能化服装企业转
型。从智慧车间到数字工厂，再
到智慧工厂，柒牌不断迭代提升，
创造多项国内5G示范应用。

柒牌集团副总裁施丽贞表
示，此番柒牌携手福建联通，借
助中国联通智慧轻工军团、工
业互联网研究院在数智化转型
领域的专业性及影响力，围绕
发展新质生产力，聚集“5G+工
业互联网”的数字化融合应用，
在智能化生产制造等领域开展
深度合作，以 5G专网为核心，
进一步打通设计、采购、制造、
仓储、物流等环节，实现生产可
视化、智能化、精益化，构造一
个面向未来的智慧工厂。

中国联通福建省分公司党
委委员、副总经理余斌表示，柒
牌集团与福建联通有着良好的
合作基础，双方将充分发挥各

自专业优势，积极拓展合作领
域，围绕“5G+智慧工厂”的顶
层设计和统筹规划，共同整合
内外部资源，推动数字技术与
经济社会发展各领域、全方位
深度融合，共创 5G 产业新生
态，共赢数字经济新机遇。

余斌表示，在2022年5月成
立中国联通（福建）工业互联网
研究院的基础上，福建联通于
2023年9月落地中国联通智慧
轻工军团。目前，福建联通构建
了一套工业互联网平台体系，打
造了“福”系列工业互联网平台、

“天”系列工业行业云、“轻”系列
工业轻量化应用三大产品族群，
有助于陆续打造一批“5G+工业

互联网”融合标杆案例，全面助
力福建产业数字化转型升级。
他说，期待柒牌“5G+智慧工厂”
项目成为数智化转型道路上的
成功典范，引领服装产业数智化
转型新升级。

柒牌集团CIO、数智化中心
负责人贠飞透露，双方将在生
产、仓储、物流、办公、市场营销、
销售管理等范围有更广泛的5G
应用；通过联通端赋能，以5G数
字为基础，搭建全集团范围的数
智化经营驾驶舱。与此同时，双
方将通过 5G赋能AI在柒牌的
使用推广，包含全集团范围内的
管理效能提升和服装垂直领域
的更多应用。

柒牌集团携手福建联通
打造“5G+智慧工厂”项目

“晋江是我的第二故乡，‘晋江经验’引领成就了
我。”近日，翔威复合厂董事长李涛回忆起在晋江20多
年的经历时，满怀感恩地说。

1998年，重庆丰州人李涛刚刚初中毕业不久，就
跟随老乡来到了晋江。

“当时我只有 16岁，在工地搬砖、在工厂打杂，什
么活都干过。”李涛回忆，尽管干的是最累且没有技术
含量的活，但他一直怀揣着一个梦想——一定要当老
板，成就一番事业。

心中有梦想，李涛干活时从不拈轻挑重，不是自己
的活也抢着干，这让他很快得到老板的赏识，晋升为组
长。2003年，李涛买了一辆摩托车开始跑“摩的”。其
间，一位老乡告诉他一家辅料公司需要业务员，他立即
答应去做兼职。

“平时我骑着摩托车给这家档口送辅料、跑业务，
其余时间就跑‘摩的’拉客。”脑子灵活的李涛，很快发
现了商机。2004年，他也开始做起辅料生意，“这个生
意投资不大，我主要打个信息差，谁有需要，我就去进
货，再骑摩托车送过去。”

很快，李涛就靠着勤奋赚到了钱。2006年，李涛
和一名当地人在鞋都合租了一间档口，虽然各做各的
生意，有时也会互相介绍客户和资源。

“在这间档口，我赚到了当老板后的‘第一桶金’，
这得益于晋江各种帮扶创业、外地人落户和子女就学
的优惠政策。我的两个孩子都在晋江出生，并受到了
良好的教育。”李涛说。

2010年，一个本地客户要淘汰一个设备，正想转
型创业的李涛立即接了下来，开起了自己的加工厂。

“我真的非常幸运，一路摸爬滚打，很多晋江人给了我
极大的帮助。”李涛说，刚开始厂里只有一台机器，只能
生产一款产品，他们夫妻俩既是老板又当工人。慢慢
地，凭借过硬的产品质量和良好的信誉，找他做生意的
人越来越多。

“从2012年开始，我们每年都要增加机器、招收工
人，产品也增加到几十种，从做单纯的鞋材拓展到箱
包、衣服等领域。工厂也从 200多平方米发展到如今
的7000多平方米，年产值从几十万元到现在的7000多
万元。”李涛最自豪的是他对技术的投入，“我们自主研
发的一种复合材料，既防水又透气，是公司的拳头产
品，销往全国多个省份。”

李涛说，他能一步步取得现在的成功，得益于认识
了许多在晋江的创业者，从他们身上学到了创业的经
验和做人的道理。

重庆人李涛在晋江：
搬过砖 跑过“摩的”
从0到7000万产值

本报记者 朱艳 文图

本报讯（记者 蔡明宣）在全球化浪潮的推动下，
跨境电商已成为推动外贸增长的新引擎。记者近日了
解到，由晋江市商务局指导，晋江市跨境电子商务协
会、晋江市网商会、晋江市拖鞋行业协会、中国晋江鞋
都电商城等共同策划的“新产业大未来—亚马逊新外
贸产业带出海—龙腾海西泉州站”活动将于3月29日
下午在晋江温德姆酒店举行。

时尚品类作为亚马逊平台上的主力品类，一直是
中国卖家掘金的热门领域。而晋江具有强劲的鞋服类
产业带优势，晋江企业的鞋服箱包品类以其高品质、创
新设计和良好的市场口碑，在国内外市场上享有盛
誉。面对日益激烈的市场竞争和跨境电商的新挑战，
如何有效出海，实现销量的稳步增长，成为晋江跨境卖
家和实力工厂亟待解决的问题。

为全面助力晋江的跨境卖家、实力工厂有效出海，
本次活动将邀请亚马逊平台相关负责人和行业专家，
以及晋江市跨境电商、企业等，共同探讨鞋服类产业带
出海的新机遇，助力晋江鞋服产业实现销量的飞跃和
动能的增长。

“此次活动将聚焦新外贸产业带，邀请亚马逊天
团嘉宾、亚马逊平台大卖及行业伙伴进行主题分享，
助力卖家朋友启航 2024。”晋江市跨境电商协会相关
负责人介绍，其中，有关于亚马逊的开店经验分享，
如《亚马逊大客户团队产业带扶持计划》《亚马逊欧
美日 2024年站点商机及新卖家福利升级发布》《亚马
逊鞋服品牌运营新工具运用实战案例分析》；有关于
亚马逊热门行业与热门市场的前沿分析，如《运动无
界，出海无限——运动鞋品类出海趋势分析》《服饰品
牌出海之路——男装类目解析》《鞋服类广告必杀技：
多变体产品广告推广四重奏》《如何长期做好亚马
逊》《2024欧美日鞋服品类爆发新机会实例分享》《巴
尼时代论靠谱物流商对卖家的重要性》等。

有参会意向者，可联系小陈（电话15906016989，微
信同号）。

亚马逊
新外贸产业带出海活动
将于29日举行作为福建省第二批基层老中医药专家

师承带徒工作指导老师、福建省名中医许
百轩的学术继承人、晋江市中医药学会会
长，要将中医传承开枝散叶，蔡文墨深感任
重道远。

中医讲究传承。从医多年，蔡文墨不
仅酷爱钻研中医药，更乐于分享、培养新
人。每天早上 7点，他都会在微信朋友圈
分享“每日一方”，简洁的文字搭配音乐、图
片，详细注明每个中药方子的出处、主治病
症、配方、用法剂量等。

从2015年至今，蔡文墨已培养十多位
中医师。蔡文墨要求他们在看诊时，要出
具中西医诊断，坚持“理、法、方、药”，要“观
其脉证，知犯何逆，随证治之”。如今，这些
医生在不同地方为患者服务。

如何传承发展好“老祖宗留下的中医
宝库”？蔡文墨常对跟着他学习的中医师
说，“中医是中华民族的瑰宝，传承精华、守
正创新，是每一个中医人的使命。在治疗
时，要有底气，信中医、讲中医、行中医。疗
效可以说明问题，更是硬道理。”

皮肤权威蔡文墨：业精于勤德高为范

本报讯（记者 吴清华） 24日，国家级名老中医
药专家黄俊山主任将到晋江市中医院爱国楼门诊部坐
诊。出诊诊室为晋江市中医院爱国楼门诊部二楼204
诊室（地址：晋江市梅岭街道新华街392号）。

黄俊山，医学博士、教授、主任医师，国家二级心理
咨询师、博士研究生导师；擅长失眠、抑郁、头痛、头晕、
神经衰弱、月经不调、更年期、高血压、感冒、咳嗽症、胃
病、多汗、身痒、便秘等内科、男科、妇科、皮肤科中医疑
难杂病及保健养生调理。

预约方式：联系人：施能渊 13808511355；电话预
约：挂号 0595-85674310（晋江市中医院爱国楼门诊
部预约服务中心）；公众号预约：晋江市中医院公众
号—导诊—门诊预约—晋江市中医院爱国楼门诊
部—黄俊山名医工作室（旧爱国楼门诊部）。

国家级名老中医
将莅临晋江市中医院坐诊

专家医讯

擅于通过化湿、温阳的方法治疗慢性
荨麻疹、带状疱疹。临证中，重视中医的整
体观，注重“寒湿为百病之源”“脾胃一调百
病安”“调理中气转枢升降功能”“阳气是人
体根本的温阳扶阳思想”，以及经方研究的
理论应用。熟练应用中医药诊治内、外、
妇、儿科疾病；在中医论治、通科调理疾病
时疗效显著；采用调运中气、扶阳理论辨治
慢性病取得良好远期效果。

坐诊时间及地点：每周星期二、五上午；
晋江市中医院爱国楼门诊部四楼。

58岁女子胃部胀闷两个月、37岁病人因过敏咳嗽两个月、49岁女子饱受带状疱疹后遗神经痛困扰、19岁
小伙身患银屑病多年……从事中医药研究30多年，蔡文墨治愈了不少疑难杂症。

“你想成为中医，还是名中医？”蔡文墨回忆，学医时，老师一见面就这样问他，“中医学徒要学五年，想学好
得十二年。”不怕吃苦的他毫不犹豫地选择了后者。

带着父亲的期盼，从小讷言敏行的蔡文墨走
上了中医这条路。

1983年，他考入泉州卫生学校学习针灸，懵
懵懂懂地跟着老师背阴阳记五行。进入医学殿堂
后不久，蔡文墨发现，自己深深喜欢上了中医，“学
医不仅能有个专长，更能治病救人、服务大众。”自
此，他做好学一行、爱一行、干一行的心理准备，步
履坚定。1986年毕业后，他先后在安海医院、青
阳卫生院工作。为提高医术，他又继续前往福建
中医学院、湖南中医学院学习提升。

1993年，蔡文墨师承福建省名老中医专家许
百轩。同吃、同住、抄方、巡诊……品性淳厚、勤学
善悟的蔡文墨潜心跟随许百轩学习，许百轩也将毕
生经验倾囊相授。同年，蔡文墨加入晋江市中医院
团队，从普通医师一步步晋升到主任医师。后来，
他又与许佩玲副主任医师一起撰写、出版《许百轩
中医外科治验集》《许百轩中医外科临证录》等专
著，还发表了专业论文30多篇。

由于医名远播，求诊者纷至沓来。每年
都有来自省内各地，甚至江西、北京、香港、澳
门等地的患者，慕名到晋江找蔡文墨看诊。

“中医不能纸上谈兵，要在实践中不断积累。”
多年来，蔡文墨做了很多中医全科和中医外
科、皮肤科的临床工作和研究。他开具的方
子，治好了无数患者的多年顽疾。

前几年，有个孕妇因尿潴留夜间排不出
尿就诊于急诊科，接诊医生先给其插了尿
管。后来，经产科主任介绍，蔡文墨经中医
辨证后确定该患者为中气不足所致，遂给予
其调补中气利水，没过多久，该孕妇的尿潴
留问题就解决了。“这个病例再次验证，中医
不是慢郎中，同样可以治急症。”蔡文墨说。

去年，有一个三叉神经痛的患者，因“行

半月神经节手术后加上两联的抗癫痫药都
未能控制且西药无法控制痛楚”前往医院求
诊。经蔡文墨治疗后，其痛楚未再发作。蔡
文墨坦言，“这个案例说明，中医有不可被替
代的作用，是可以治疑难病症的。”

“在蔡医生这儿，不仅普通病症疗效显
著，疑难病症也能得到有效控制甚至断根。
晋江有这么好的医生，患者受益很大。”第三
次前来复诊的张女士说，她是一名蛇串疮、
寒湿症（西医诊断为带状疱疹性神经痛）患
者，此病令其十分困扰，吃了蔡文墨第一次
开具的中药方5帖就已好了大半，第二次就
诊喝药后基本痊愈。而其儿子的慢性荨麻
疹，求诊多地总是不见好，后来也被蔡文墨
经化湿温阳的调理思路遣方治愈。

心中有路 前行有数
立志成为名中医

“望闻问切”药到病除 善用中药治“疑难杂症”

传承中医精粹 助力中医药焕新机

晋江市中医药学
会会长，晋江市中医
院原党委委员、副院
长，主任中医师。

擅长领域

毕业于湖南中医学院，系福建省名中医
许百轩的学术继承人，致力于中医外科、皮肤
科等临床研究和探索近40年。兼任中国中西
医结合学会疡科专业委员会常务委员；中国
中西医结合学会第三届诊断专业委员会委
员；中华中医药学会外科疮疡专业委员会第
五届委员；中华中医药学会皮肤科分会委员；
福建省中医药学会中医外科分会副主任委
员；福建省中医药学会皮肤科分会第一、二届
副主任委员；福建省中医药学会外治分会第
一届常务委员；福建省医院协会医院文化管
理分会第二届委员会委员；福建省中医药学
会第六届理事会理事；泉州市中医药学会第
七届、第八届理事会副理事长、常务理事、晋江
市科协第七届常务委员等多种职务。撰写出
版《许百轩中医外科治验集》《许百轩中医外科
临证录》，参与编写《中医皮肤病临症心得》《常
见皮肤病的中医特色疗法》，是《皮肤病中医经
典与临床的副主编，发表专业论文30多篇。

名医经历

本报记者 吴清华


