
开栏语 机器响起来，人员忙起来。在过去的一周，刚刚结束2024年春节假期的晋江企业，就已开足马力，抢生产、赶进度。
尽管在过去的一年中，市场发生了不少变化，如消费偏好的更改，如生产环节的重塑，如产业链条的升维。但不管面临怎样的变化，晋江企业总在第一时间做出调整，努力改变自己，配适

外界的变化。
今天，我们推出系列调查报道《晋江产业早春调查》。我们希望，通过对包括订单、人力资源在内的晋江产业与企业的各个维度的剖析，找到企业与产业发展蝶变的样本与思路。
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智能 AGV 物料搬运小车穿梭自如、
智能裁切机台批量化精准自动裁切、不同
的鞋面裁片在一分钟内就实现无差别产
出……记者在安踏集团鞋生产晋江池店
园区看到，最新的供应链“黑科技”已融入
传统的鞋生产制造前端，助力该厂仅用时
两三天，产能就恢复到节前水平，实现新
春“开门红”。

近两年，安踏集团鞋生产晋江池店园
区加速推动智能化车间改造，率先在行业
尝试对鞋生产链条的软硬件设备进行智
能化升级，进一步解放员工双手，带动效
率、质量、效益同步提升，也让员工共享发
展成果。目前，该车间生产各项参数控制
更加精准，不仅实现整体产能提升，也给
材料、管理等生产链条中“看不见”的环节
带来正面效应——降低材料损耗、提升管
理效率。

“在全新改造设备的推动下，产能爬升
很快。复工仅两三天，我们整体的产能水
平已经基本恢复到节前水平。”安踏集团生
产人力资源部人力资源经理雷德贤告诉记
者，安踏员工稳定性强，“这得益于集团对
员工的各项福利保障很给力，同时，企业发
展迅速，订单不缺，员工收入有保障。”

数字赋能，“旺季”订单产品供应井然
有序。2023年，奇峰食品积极响应晋江数
字化号召，联合华为（晋江）工业互联网中
心，开始“试水”数字化改造。“以前一到年
底，生产供应就吃紧。如今，通过智能化排
单、数字化库存管理等手段，年底就算订单
再多，我们也可以从容应对。”除此以外，林
景昌说，借助数字化平台，奇峰实现了对消
费者评价反馈与经销商订单情况的实时监
测，通过大数据分析，助力新产品研发，紧
跟市场需求。

近年来，远大纺织凭借过硬的品质和
创新的产品获得国内外客户的青睐。“比如
我们的轻薄高密锦纶面料，于 2021年开
发，2022年—2023年批量生产，目前已经
收到了许多订单，预计它将成为今年的拳
头产品。这款产品技术含量高、应用性能
优、适用范围广，主要用于防晒服、空调服、
羽绒服等，给消费者带来良好的穿着体
验。”远大纺织副总经理陈仪招说。

近年来，远大纺织持续稳中向好发展，
不断扩充产能。这背后，自动化设备和数
字化管理系统的使用发挥着重要作用。

“此前投用的自动化喷水织机、数字化
管理系统，极大提升了公司的生产管理水
平。”陈仪招告诉记者，公司把所有机台的
信息录入系统，每个工人的绩效在系统中
一目了然，有任何异常也可以第一时间跟
进。有此助力，公司的生产效率得到显著
提升。

工欲善其事，必先利其器。陈巧丽告
诉记者，九牧王今年将更新换代 300多台
智能设备，通过技改提高生产效率，从而提
高员工收入，“九牧王一直以来都是以质量
为本，我们相信唯有稳定的技术才能支撑
稳定的品质。我们会和员工一起技术创
新，不断寻求突破。”

发展形势不断向好，信泰集团绿色纺
织智能生产园区建设项目将于今年三季度
开始投建。该项目计划引进高端织机、无
水染色机、绿色纺纱设备、可降解纺纱设
备、再生聚酯生产设备等国内外先进的纺
织及配套设备，并在智能仓储、AGV智能
物流及数字化方面投入相关配套设施。届
时，每年可增产高端面料 1.8万吨、绿色化
纤3万吨。
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全 员 到 岗 ，
火力全开；销售
激增，产能扩充；
订单排满，创下
新 高 …… 连 日
来，晋江企业生
产 车 间 热 火 朝
天，客户订单纷
至沓来，迎来新
春“开门红”。

相 比 往 年 ，
今年晋企开工普
遍出现开门红、
开门稳的特点。
火 热 开 局 的 背
后，是晋企数十
年的深耕。深耕
一鞋一衣一食，
洞悉市场前沿，
晋 企 以“ 技 ”傍
身、向“新”突围，
高科技含量创新
产品屡获市场认
可，稳扎稳打拿
下新订单。

人 勤 春 来
早 ，奋 斗 正 当
时。“热辣滚烫”
的晋企，映衬热
气腾腾的晋江。
当下，晋江各行
各业正以“生龙
活虎”的拼搏状
态 ，以“ 鱼 跃 龙
门”的干劲闯劲，
激发经济发展活
力，以首季“开门
红”迈向全年“满
堂红”。

“财神到！”伴随着热闹的锣鼓声，
“财神爷”向七匹狼员工发放开门红包
和糖果，为大家送上财运和喜气。

“我刚刚和‘财神爷’合照了，现在
发个朋友圈。”“哈哈，这个开场有意
思，提振士气。”员工们开心地议论着。

七匹狼金井工业园区里锣鼓声震
天，激昂磅礴的鼓点，奏响了七匹狼龙
年奋进的“开场曲”。开工仪式结束
后，员工们迅速回到各自的工作岗位，
进入生产模式。机器轰鸣，生产线上，
工人们熟练地操作设备，开足马力“加
速度”、奋力冲刺“开门红”。

“咚咚咚……”九牧王晋江制造中
心锣鼓喧天，2 头雄狮昂首阔步入
场。伴随振奋人心的鼓点，狮子跃动
起舞，惟妙惟肖，引得员工阵阵惊叹，
拍手叫绝。

车间外，热闹非凡；车间里，热火
朝天。自动裁床、自动吊挂线……智
能化生产线开足马力，吹响了新一年
抢占先机、拓展市场的冲锋号。“我们
开工的第三天，员工返岗率达 97%。”
九牧王制造中心晋江生产中心执行总
监陈巧丽说，大家铆足干劲谋发展，力
争新年开好头、起好步。

位于晋江经济开发区食品园的盼
盼食品五里工厂内，生产车间恢复了
往日的忙碌景象，车间内四处弥漫着
浓郁香甜的气息，一个个小面包经过
配料、搅拌、醒发、烘烤等环节，被包装

定型准备运往目的地。
“春节期间，我们接到了不少订单，

所以一上班就马不停蹄开始赶工了。”
盼盼集团晋江分公司人力资源部经理
吕雅玲告诉记者，春节期间，公司仍源
源不断接到各经销商的订单。鉴于新
品的火爆，公司今年还需持续扩充产能

“2024开工大吉，耶！”正月初八，
福建优安纳伞业科技有限公司综合楼
里，职工们排队领取开工红包，在整齐
的口号中，他们开启了新一年的征
程。“正月初八是成品伞开工，伞架、注
塑这两天已陆续开工，冷轧也将于正

月十六开工。”该公司副总经理边强吉
告诉记者，公司正月初八开工的同时，
招工也同步开展。

福建集成伞业也在正月初八开
工，当天晚上该公司还举行了开工晚
宴。晚宴上，集成伞业 600多名员工
齐聚一堂。该公司向优秀员工、10年
老员工、15年老员工、20年老员工表
达敬意。

记者走访多方获悉，今年晋企开
工时间同往年相近，普遍呈现开工稳
开门红的特点，大部分工厂一开工就
进入冲刺。

“初八一开工，我们便接到了百万
元订单。”奇峰食品总经理林景昌一开
工便异常忙碌。这种忙碌，从年前持
续到现在。在食品行业整体不景气的
去年，奇峰食品销量增长30%，其中核
心的增量与利润贡献有一半以上来自
功能型软糖。

女孩子补血气的富铁软糖、保
护眼睛的蓝莓叶黄素果汁软糖、助
消化的儿童鸡内金软糖……来到奇
峰食品展厅，上百款软糖让人应接
不暇。林景昌指着一款杨枝甘露夹

心软糖说，这款软糖采用先进的夹
心技术和独特的烘烤技术，其拥有
20%流质夹心。

开辟新赛道，打造优质产品矩
阵。当其他同类软糖企业还在扎堆打
价格战的时候，奇峰食品通过功能型
软糖，为自己开辟了一条新赛道。“新
消费环境下，糖果在满足味蕾体验的
基础上，更倾向于兼顾健康、美味和营
养。”正因为对行业趋势的深度洞察，
林景昌选择另辟蹊径推出一系列带有
功能性的休闲软糖并铺设到火爆的零
食连锁渠道。“创新单品+爆火渠道”
让奇峰食品销量一路攀升，不仅有量
又有价。

走进金冠食品的厂区，糖果的香
气弥漫四溢，车间内，工人们正热火
朝天地赶着货。金冠食品生产总监
王杰介绍，未到正月十五，金冠食品
的返厂率约 80%，开机率约 60%，订
单生产已经排到 3月中旬。企业主
打品类糖果的旺季集中在下半年，目
前主要是赶客户年前下的订单，补足
部分产品的缺货。同时，为迎接接下
来的果冻旺季做准备。

王杰分析，淡季不淡主要是由于
金冠食品去年迎来了订单量的爆发，
零食连锁系统的增量大，传统喜糖板
块也增速明显。今年开工后的热度也
是去年的延续。业绩整体增速明显，
提前一个月就超额完成了该财年制定
的目标。

“年前我们就接到了不少订单，新
年期间也有不少新订单确定下来，初
步预估订单量排到9月份。”嘉利儿童
总经理陈艺娟告诉记者，截至目前，公
司员工到岗达 80%，剩余员工将于元
宵节后陆续到岗。“鉴于公司多个品类
的订单量持续攀升，今年预计扩充
50%左右产能，全年还将陆续新招200
多名新员工。”

赶订单、招员工、扩产能的背后
支撑，是嘉利儿童对新品类玩具的创
新。“当前，公司自主品牌出口占比超
70%。未来，积极开拓玩具新品类是
我们发展的重点。”陈艺娟指着流水
线上的一款沙滩玩具介绍说，除了玩
具童车外，去年以来，公司推出了一
系列“绿色玩具”，这些玩具采用回收
材料生产，原材料来源于快餐盒、废
旧电器等。

目前，该款绿色沙滩玩具深受海
内外采购商的青睐。除了美国山姆
店外，今年 3月将在国内各大山姆会
员店上线销售；同时，将持续在英国
山姆店、墨西哥山姆店等全球市场陆
续开售。

“公司 1月份订单创下了近年来
新高，给 2024 年开了一个好头。目
前，一季度呈现全链条满负荷生产状
态。”龙年伊始，信泰集团上下一片繁
忙，信泰集团总裁办副主任许剑飞告
诉记者，预计今年单量较去年同期增
长30%。

浔兴拉链总经理何国平介绍，
2024年，浔兴创造了“开门红”，接单
量创下历史新高，相比去年同期实现
翻倍，部分品牌客户已经预订了 2024
年的产能。自正月初十开工以来，公
司老员工返厂率已达 88%，新员工入
职率是去年的两倍，预计月底将恢复
全部产能。

浔兴制定了年销售额增长 9%的
目标。从市场需求角度分析，国外客
户去年消化库存后，今年需求将有所
提升，而国内市场也始终保持稳定的
增长。

七匹狼金井工厂负责人汪观尧告
诉记者，得益于去年集团战略调整，七
匹狼的销售业绩取得了不错的增长，
今年的订单也相应增加，目前订单生
产已排至6月份。

开局即冲刺

接单创新高

高质量发展


