
编辑_刘宁 校对_杨晨辉 设计_李江龙 电话0595-820031102023年10月24日 星期二 5财 经

本报讯（记者 蔡明宣）近日，
由晋江市工信局组织，晋江 30多家
企业代表走进华为深圳坂田基地实
地考察调研，与华为相关负责人一起
探讨企业在数字化转型、智能制造等
方面的探索与实践。

当下，数字化转型是晋江制造业
企业实现高质量发展绕不开的话题，
而好的企业管理与前沿的数字化能
力是决定企业数字化能否成功的关
键。作为制造业高质量发展的龙头，
华为在这两方面有深厚的积累。

走进华为，晋江企业家通过看、
听、学、问、思，汲取龙头的知识与经
验，探索高质量发展之道。

通过参观走访优秀企业，晋江企
业找差距、思不足。

在华为云普朗克展厅，晋江企
业家深度了解华为云领域最新的
技术、产品与服务；在华为南方工
厂，其智能制造的特点和精细化、
人性化的管理模式给晋江企业家
们留下了深刻印象；在华为赋能的
东莞市思索技术股份有限公司，数
字工厂与数字管理、数字供应链打
造的数字生态，让晋江企业看到了
数字差距。

“我们是一家从事布丁创新的食
品企业，前年开始，我们就花费百万
进行了数字化变革，如进行 ERP升
级、引进智能化生产设备等，然而这
些单点的数字化变革，仍然存在不足
与提升的空间。”晋江巧妈妈食品有
限公司副总经理许小玲表示，此次走

进华为，让企业受益良多，从生产到
销售再到整个供应链的数字串联，打
造巧妈妈的数字生态，将是企业未来
数字化发展的核心。

“通过走进华为，深入了解思索
技术的公司运作，让我们看到了自身
的不足与未来的发展方向。”晋江市
成达齿轮有限公司董事长助理陈江
林介绍，思索技术去年一次性投入了
400多万元进行公司内部的数字生
态搭建，当前，他们的现场管理水平、
生产效率等都领先于同行。反观自
身企业，在数字规划能力、人才储备
及设备架动率等方面，还有很大的提
升空间。

与华为专家面对面的交流，为晋
江企业提供了不同行业数字化转型

思路，进一步提升了企业家数字认知
水平。

数字化转型本身就是一场技术
革命，优化业务模式、提升客户体验
是重中之重。华为赋能云解决方案
高级专家董军与晋江企业家展开面
对面沟通交流。董军介绍，面对数字
化转型过程中，信息孤岛林立、数据
驱动不足、业务场景多样复杂等挑
战，华为云依托“云”的技术与服务，
对内打通跨领域的信息壁垒，对外通
过与客户交易过程数字化升级体验，
基础设施保障、技术服务、经验赋能
三路并行，才可以助推千行百业实现
高质量发展。

专家深入浅出的讲解，让企业家
开了眼界、多了思考。

当前，晋江市委市政府正在全力
支持企业数字化转型。“华为（晋江）
工业互联网云孵化中心落地晋江已
有两年多，用上云指导企业数字转型
后已落地了一批项目，也取得了比较
好的成效。”晋江市工信局副局长洪
树林表示，此次组织企业走进华为，
主要目的在于让企业可以更为深入
地了解华为云服务及其应用场景、数
字转型方向，并通过实地考察优秀的
数字工厂，对企业今后的数字化转型
提供方向性指导。

洪树林表示，“希望通过此次的
对接，可以推动华为引入更多优质的
生态合作伙伴来晋江，为晋江中小企
业数字化提供更多更有借鉴意义的
服务。”

探数字化新路 晋江企业走进华为“取经”

本报讯（记者 施珊妹）近日，九牧王开
展了2023年第二季度“金点子奖”表彰，西安
分公司零售运营团队、零售中心蔡志达&陈
雅玲&王智强、生产采购中心宣亚玲、品牌市
场中心刘心&蒋芊芊&李健获奖。

创新是企业实现可持续发展的关键因
素，只有不断创新，企业才能在市场竞争中立
于不败之地。为激发九牧王人的创新热情，
鼓励更多九牧王人投身于创新实践，九牧王
开展今年第二季度金点子奖。

为配合九牧王集团战略的全面落地，围
绕 2023年度关键战备，同时结合“高效率”

“高品质”的开店目标，九牧王零售中心空间
形象开发部蔡志达、道具管理部陈雅玲、推广
设计部王智强针对店铺道具下单效率准确
度，从10代形象图库源头进行创新，实现“图
库模块化”“制图标准化”“道具清单统计自动
化”。

在自动化提效工具推广后，九牧王零售
中心空间推广部实现了更快速的标准化制图
及 SKU统计。根据平面图自动统计出方案
对应的道具费用，对标九牧王公司要求的标
准金额，给出差异预警，在精准的前提下实现
了高效输出。道具订单部可以高效、准确地
进行数量下单，节约40%日常单店下单用时，
并大大减少人为的统计出错提升准确率。

为更好地执行零售运营标准落地，提
升大 V 会员的粘性，九牧王西安分公司零
售运营团队今年在“店铺巡检本”和“店铺
会员画像本”上进行针对性地创新与重点
店铺试点。

通过近半年的落地推动，在全员的高效
执行下，店铺的零售标准落地更简单、更聚
焦，店铺形象及业绩得到显著的提升。同时
在店铺会员管理有了新的突破，储值顾客复
购率提升至44.6%，远超全国平均值。

今年 5月，九牧王生产采购中心战略采
购部宣亚玲打破原有的议价模式，提出以新
的模式进行采购议价。在“TEAMCHINA”的
T恤及连帽卫衣采购中采用新的议价模式，
多方沟通协商，最终节约成本 200余万元。
在2024春夏系列采购中，宣亚玲再次以新模
式进行谈价，合计节省成本 500余万元。一
次微小调整，撬动百万的成本降低，真正实现
以创新为引擎，实现成本优化。

九牧王方面表示，每一个合理化建议、每
一个金点子、每一次创新，都为九牧王带来了
活力，以创新为引擎，将推动企业持续发展。

九牧王开展
金点子奖表彰

本报讯 （本报特派记
者 曾小凤）“公司新推出
的沙滩帐篷挺受欢迎，有不
少客商青睐这款产品。”“今
天是展会第一天，许多客商
询问产品，期待接下来几天
有更好的收获。”……昨日，
第 134届中国进出口商品交
易会第二期家居用品区在
广州广交会展馆开展，展出
时间为 5天。二期，晋江共
有 21 家企业参展，共 56 个
展位。

值得一提的是，在参展
的21家晋江企业中，伞企占
有10个席位。其中，梅花伞
业、优安纳伞业、集成伞业均
为品牌展位。

走进优安纳伞业展位，
产品成系列陈列着，沙滩伞、
高尔夫伞、折叠伞、直骨伞等
产品琳琅满目，甚至现场还
展出了雨衣产品。

“为了参加展会，公司
提前做了充分准备，玻璃纤
维、雪丽纺面料、发泡印刷、
闪电纹路布、全自动手动
柄、莲花形 16伞骨、锁扣头
伞 柄 等 系 列 产 品 全 新 亮
相。”福建优安纳伞业科技
有限公司总经理王翔鹏告
诉记者，除了多个系列新

品，他们带来的产品在伞
柄、伞架、包装等方面均进
行了升级，给客户更好的产
品和服务。

“集成的优势产品是塑
胶伞，因此，此次我们带来
的也是最具优势的塑胶系
列产品。这款双色 EVA是
公司最近推出的新品，这一
类型的产品，在当前市场还
非常少见。”集成伞业展位
负责人陈荣捷告诉记者，展
出的一款 C 字形伞头的透
明塑胶伞是大爆款，已连续
翻单了多次。

梅花伞业 10 个标准展
位的特装馆，人流络绎不绝，
一款黄蓝相间的沙滩帐篷吸
引了众多客商驻足。

“这款沙滩帐篷是梅花
与供应商共同联合开发的，
这款产品可以容纳 6个人，
且收纳方便，总重量不到 1
公斤，出门携带十分方便。
更重要的是，这款产品通过
设计，解决了市场上原有帐
篷中间有一根中棒的痛点，
不仅空间更大，使用起来也
更舒适。”梅花伞业总经理王
卿泳介绍，除了沙滩帐篷等
创新产品，环保产品也是此
次展品的一大亮点。

迎广交会红利 晋江伞具受关注


