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车商促销聚人气

早上10时，走进泉州晋宝宝马4S店内，三两组客户
正围坐一旁，与销售顾问商谈购车细节。与上个月相比，
人气依然不减。

“上个月由于‘降价潮’的影响，我们的客户咨询量有
很明显的增幅，到店客户也有所增加。”谈及“降价潮”，该
店工作人员小柯告诉记者，“客流量保持向上的同时，成
交量反而保持平稳。上个月，像3系这种走量车型，降价
幅度达到了20%，优惠幅度较大。”

在东风日产汇京豪信专营店，也遇到了类似情况。
“近期到店客流量保持较高水平，但购车客户‘战线’拉
长，成交周期较长，持币观望的客户不少。”该店市场经理
柯永金介绍，“降价一旦起了头，消费者就有了再降价的
心理预期，因此迟迟未能做出决定。”

据了解，近期该店拿出今年以来的最大优惠，例如楼
兰降价8万元、纯电车型艾睿雅降价6万元，其他车型也
都有数万元的现金优惠。

在晋江汇京亿利一汽大众4S店，该店的主力车型也
拿出了诚意的优惠。“除了现金直接优惠之外，我们还
通过加大置换补贴、医护人员专属补贴、保养等套餐优
惠形式，让利于消费者。”该店市场经理颜天然介绍，

“这可以说是今年的最大力度优惠。但目前消费者观
望的情绪依然浓厚。”

晋江同行红旗体验中心市场总监林振欣表示，3月
中旬以来，晋江投入300万元推出购车补贴活动，叠加降
价的吸引力，到店人数有了明显增加。但不少消费者存
有“买涨不买跌”的心理，认为仍有降价空间，因此“看的
人多，买的不多”。

数据也佐证了上述看法。在降价潮“满月”之际，中
国汽车流通协会发布数据显示，3月份新车交易量、成交
价双双下滑。

老款车型清库存
这场源于湖北车企降价拉开的价格战，快速地蔓延

至其他车企品牌，这不仅让消费者颇为关注，也让本土车
商始料未及。

据了解，此次汽车“降价潮”是企业在为国六排放标
准车型换代清理库存。按照政策，7月1日将全面执行国
六B排放标准，即排放未达标的老车型将不能销售、注
册、上牌。因此，在加速老车型清库存的背景下，价格出
现了大面积的下滑。

“我们存在着这个压力，‘国六A’车型库存高，短期
消化难度较大，因此采取降价的策略，希望以此快速清库
存，缓解压力。”在走访中，部分车商相关人士表示。

但是，不少车商也表示，其门店现车已完全满足了排
放标准，但也在同步降价。这又是为何？

“我们主销车型并没有排放标准车型换代清理
库存的压力，但是其他车商降价了，我们不得不跟
上。”柯永金表示，“市场就这么大，如今信息十分透
明，在别人普遍降价的情况下，也倒逼着我们有所
动作。”

林振欣也表示，“这更多的是市场行为，以价换量，在
大家都降价的情况下，似乎又回到了同一起跑线，市场蛋
糕并没有变大。”

中国汽车流通协会相关负责人表示，第一季度有超
过九成的经销商没有完成汽车销量目标，致使企业终端
库存急剧上升，经营压力加大。为了缓解经营压力，各地
陆续出台促销支持政策，各企业也采取多种促销措施提
升汽车销量、降低库存。随着多地出台促销政策，新车的
销售价格大幅度下降，部分地区开始了“价格战”。这对
消费者产生了一定的误导，消费者对降价幅度期望值越
来越高，开始观望进入持币待购状态。

业内：低价买车正当时

“这个阶段比较难熬！”这是记者走访时，不少车商所
说的一句话。诚然，在消费者犹豫不决之时，降价所带来
的影响也弱了许多。

但进入4月，此次“降价潮”似乎有了转机。这源于
中国汽车流通协会会长沈进军在2023汽车流通行业蓝
皮书论坛上的表态。他表示，国六A与国六B全面切换
时限延长，或将很快迎来正式文件出台。这使得有排放
标准车型换代清库存的车商有了“喘息”之际。

选择购车时机，同样也是判断预期。“4月以来，我们
已对部分车型的优惠力度进行缩窄。”记者了解到，在等
待“切换时限延长”靴子落地时，车商已提前进行了调价。

一些厂商在短时间内回升价格，则是厂商策略的选
择。“4月份可能会延续当前政策，但是随着部分车型的
减产，优惠幅度可能会进一步缩窄。”泉州晋宝宝马工作
人员介绍，“例如3系、5系等主力车型，继续降价的空间
比较小。”

但是，多数车商依然延续了上个月的优惠政策，甚至
提供了比上个月更好的优惠政策。

“我们的主力车型 H6、赤兔等，相比上个月优惠力
度更大。”盈众哈弗红富 4S 店市场负责人黄炜达介绍，

“对于一些有购买意向的消费者来说，不妨及时下手，
锁定优惠。”

“今年最大的优惠力度我们本月还会延续，下个月
就不一定了。”柯永金建议，补贴或优惠政策往往是限
时限量的，因此，对于刚需消费者来说，在货比三家、价
格达到心理预期价格区间后，应及时出手，以免错失最
佳购车时机。

价格战波及本地车市

业内人士：部分车型可借机抄底

多家共享茶室亮相晋江

24小时不打烊、手机小程序下单、扫
码开门、自助泡茶……近日，记者走访市
场了解到，共享茶室在咱厝悄然兴起。这
种私密性较强、新颖的消费模式受到不少
消费者青睐。“周末的时候，约几个好友到
共享茶室体验一番，泡上一壶茶,聊生活、
聊人生，既安静又舒适，感觉还不错。”市
民林秋香告诉记者，她在抖音上看到不少
共享茶室的宣传，抱着试一试的态度，就
预订一家共享茶室来体验。

也有消费者表示，自去年以来，有几个
共享茶室陆续开张，说明这种模式的茶室有
一定的市场需求。与传统茶室相比，共享茶
室提供了一个安静放松的社交空间，很受年
轻消费者青睐。

记者在抖音上搜索共享茶室，立马跳
出很多家，有壶多多共享茶室、渔乐共享
茶室、云客壶共享茶室、壶光共享茶室
等。茶室多采用包间形式，每家门店的包
间数大多在 1间~10间不等，包间内配备
茶具、桌椅等。包间价格在 9.9元/小时~
30元/小时不等。很多商家表示，9.9元/小
时基本都是店家推出引流的爆款，正常是
一个小时 30元，基本都要 2个小时起订。
值得一提的是，共享茶室并没有要求消费
者到店购买茶叶，消费者可自带茶叶、茶

点到店享用。

自助茶室受青睐
记者了解到，目前共享

茶室虽名为茶室，但不局限
于泡茶、喝茶，不少共享茶

室还配套了麻将桌、台球桌、投影仪等设
施，可满足不同消费群体的需求。记者
在壶多多共享茶室看到，茶室的环境古
色古香，每间包厢的装修都有自己的特
点，有国粹主题、商务泡茶、私人影音主
题等，顾客进入茶室，在选定的包间内与
客户或朋友喝茶聊天，全程无人打扰，轻
松自在。

据壶多多共享茶室总经理吕景明介
绍，共享茶室是一种利用物联网技术打造
的可24小时营业的空间。当下很多共享
茶室打造多元化的主题空间，推出各种各
样的主题包间等。

也有商家坦言，与传统茶室相比，共
享茶室最大的特点在于自助。从预订包
厢、扫码开门、购茶再到泡茶，均由消费
者独立操作完成。消费者打开手机，点
开小程序一键下单，即可开启属于自己
的休闲时光，其间完全不用担心会有人
打扰。吕景明告诉记者，壶多多刚开始
入驻晋江时，消费者对共享茶室并不了
解。随着对其了解增加，后面到店的消
费者渐渐增多，到店的消费群体年龄在
30岁~40岁。经过 1年多的发展，目前壶
多多在全国拥有四十几家门店，其中，晋
江就有 4家。

不少消费者表示，以往传统的茶室，
基本都是以消费茶叶为主，而共享茶室
主要是提供了一个空间给大家享用，同
时不少共享茶室是以半自助为主，方便
消费者。“传统茶叶店一般到晚上 10时
就没有营业，而共享茶室一般都是 24小
时营业，这为很多消费者提供了便利。”
消费者胡丽琼说。
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随着天气逐渐炎热，又到了开启空调的时
节，吹吹冷风，畅享清凉成为很多小伙伴的选
择。但是，长时间不使用的空调，过滤网和蒸发
器上会附着大量的灰尘、细菌和病毒，如果在使
用前没有清洗，很容易引起呼吸道疾病！那么，
何时清洗空调是最佳时机？清洗时又该注意哪
些？带着诸多问题，记者采访了晋弘贸易有限公
司负责人陈青山，让他为大家介绍关于清洗空调
的相关知识。

使用前需清洗
这两天出现“水南天”，市民吴琳打开蛰

伏已久的空调打算除湿，哪知空调一打开，房
间就有一股霉味，后面赶紧请专业师傅上门

清洗。记者在采访中了解到，很多小伙伴表
示自从空调安装后就再也没清洗过。殊不
知，这其实是不对的。空调长时间不使用，面
板、内置滤网等众多部件都积攒了很厚的灰
尘，成为病毒和细菌的藏身之地。如果不及
时清洗，空调使用时不但会出现异味，还会影
响其正常运转，更会给小伙伴的身体健康造
成重大隐患。

陈青山表示，大家都知道，空调的隔尘网是灰
尘和细菌滋生的重要场所，必须及时清理，但对空
调的蒸发器要清洗的事实却知之甚少。如果空
调开机后，闻到一股类似发霉的味道，那是因为空
调的“肺”脏了，需要清洗。

另外，定期对空调内部及外部进行深度清

洗，不仅能够去除空调各个部件上的各类污
垢、细菌和病菌，有效阻止各类细菌和病毒的
传播，防止各类疾病的发生，还能去除空调内
部及空气中的异味，保持室内空气卫生干净，
给小伙伴创造一个安全健康的生活环境。同
时，还能提高空调的制冷及使用效率，节省更
多电费，并延长空调使用寿命。其次，还能降
低空调蒸发器表面的静电，并形成保护膜，有
效防止尘垢重新积聚。

清洗空调正当时
说到清洗空调，很多小伙伴第一时间想到的

就是清洗过滤网。“过滤网除了会吸附灰尘，还会
吸附我们肉眼看不到的细菌。”陈青山说，过滤网

清洗比较简单，小伙伴可以自己动手，在网上购买
清洗剂或是用洗洁精清洗。

除了过滤网外，其他的如蒸发器、出风
口、风轮等也是需要清洗的位置，“最好每年
使用前清洗一次。不过这些部件需要请专业
人士拆卸，小伙伴自己不太好拆卸清洗。”
还应请专业人员提供空调深度清洗服务，这
样才能更好地解决空调内部污垢问题。消费
者可根据自身需求，选择预约正规的家电清
洗团队。

而根据以往经验，5月份是空调清洗高峰期，
消费者要预约清洗服务，可能就需要排队预约，因
此趁着现在空档期，可以提前请师傅上门清洗，打
个“时间差”。

天气渐热 该给家里的空调“洗澡”了

春天的蔬菜已悄然上市，味道鲜美诱人，激发食
欲。这不，一年里最鲜美的，肉质鲜嫩、美味爽口，被
誉为“菜王”的春笋，出现在咱厝不少小伙伴的餐桌
上。泉州市营养健康协会专家委员、泉州医高专附
属人民医院主治医师陈宜阳提醒，春笋虽美味，但不
能贪吃。

美味春笋受捧
说起春天的时令蔬菜，那么非春笋不可。最近

在朋友圈，经常看到小伙伴晒挖春笋的照片。据了
解，春笋不仅美味，其营养价值也很高，它富含蛋白
质、膳食纤维、维生素C、维生素A、维生素B、钾、铁、
磷等多种营养物质。五花肉炖春笋、春笋炒肉……
当前正是春笋上市的季节，春笋变着花样满足人们
的味蕾需求。

陈宜阳表示，春笋中含有多种人体所需的营养
成分，如维生素、矿物质等，可以起到促进身体健康、
增强体质的作用。因此，适量食用春笋，可以保证人
们摄入足够的营养，同时不会对身体造成过多的负
担。但是，本身肠胃功能较弱的人不宜多吃春笋。
虽然春笋营养丰富，但是它的粗纤维难以消化，容易
刺激肠胃，造成消化不良症状。还有，不要一次性吃
太多，频率也不要太密集，如果肠胃出现不舒服的症
状，应尽量少吃一点。

这样食用更营养
那么，怎样吃竹笋才能减少“抗营养物质”的影

响呢？陈宜阳表示，可以从以下几点入手：首先，
竹笋要先浸泡和焯煮。泡过、煮过之后，可以去掉
大部分草酸和植酸，降低单宁含量，同时灭活其中
大部分蛋白酶抑制剂。煮制时间至少超过 10 分
钟。泡煮之后，还可以降低竹笋中亚硝酸盐的含
量，提高安全性。

其次，加肉类长时间炖煮。长时间炖煮可以充
分灭活蛋白酶抑制剂，再用富含饱和脂肪的五花
肉、排骨等食料来软化纤维素，这样炖煮后，笋会
更好吃。

再次，做成发酵蔬菜，比如泡菜笋、酸笋。研
究发现，乳酸发酵会明显降低竹笋中“抗营养因
子”的含量。小伙伴可以煮腌笃鲜、咸肉山笋汤
等。竹笋含有蛋白酶抑制剂，如果是消化能力差
的人，再摄入蛋白酶抑制剂，就会加重消化不良
的症状。

挑选春笋的技巧
虽说春笋好吃，但是挑选春笋也有技巧，陈宜阳

提醒要注意以下“四看”：
看笋壳，笋壳以嫩黄色最好，因为没有完全长出

土层或者刚刚长出的竹笋壳常常为黄色，所以其笋
肉就特别鲜嫩；

看笋肉，笋肉颜色越白就越脆嫩，笋肉黄色者质
量次之，绿色的则质量较差；

看笋节，鲜笋的节与节之间越是紧密，表明其出
土的时间就越短，则其肉质也就越为细嫩；

看笋体，蔸大尾小的笋一般肉多壳少，且味道更
为脆甜鲜嫩。

这道春日美味
食用有讲究

相关链接：

合理设置空调温度
很多人使用空调时，喜欢设置低温度，

其实空调温度越低所耗的电量就越多，所
以 一 般 把 室 内 温 度 调 至 26℃~28℃ 就 行
了。很多人认为，及时地关空调能够省电，
所以陷入频繁开关空调的误区中。空调内
部有温控器，当室内温度达到定温的时候，
空调会自动调节运行。频繁开关空调非但
不会省电，而且容易损伤机器，影响空调的
使用寿命。

“听说最近买车很划算，一些车甚至还打了半折，有这么划算吗？”上个月，一场始于湖北省的降价潮突然袭来，让家住罗山街道的陈鑫颇为心动。选了几款心仪车型，走了
几家经销商后，陈鑫有些犹豫，“优惠力度是挺大的，不知道接下来还会不会再降，还是再观望看看。”

这正是降价潮之下，所带来的连锁反应：车商价格体系混乱，汽车消费者反而选择持币观望。
紧抓降价契机“薅羊毛”，不失为买车的好时机。进入4月，在降价潮已“满月”之际，晋江车商是否延续上个月的优惠政策，买车还划算吗？带着这些疑问，记者日前走访

了本地经销商。

眼下，共享茶室火热发展，既为市民提供了便利，也带来一定的消
费风险。在此，提醒广大小伙伴，在去共享茶室消费之前，尽量从取得
资质的网络经营平台选择连锁经营、信誉度等级较高、口碑较好、交易
量较大、消费者评价较高的商家。同时，查看经营门店是否具有营业
资质、食品经营许可证。

其次，在消费过程中，还应注意留存预订定信息、收据等消费凭证
（企业微信最好）。当合法权益受到侵害时，可以直接与经营者协商，
提出合法诉求，或是拨打12315投诉。
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选购需谨慎小贴士

本版由本报记者唐淑红、陈荣汉采写


