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推动产业链供需合作深入
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记者在与客商交流中了解到，
大多数客商认为东石的伞具原辅材
料走在行业发展前沿，在这里可以
了解到伞业的市场动态和行业信
息，因此喜欢前来东石采购。

此次中国伞都产业馆开馆，客
商纷至沓来，也从侧面体现了东石
伞业原辅料基地的聚集效应。

“长期以来，东石伞业以出口为
主，内销反而成了短板。近年来，我
们开始注重国内市场，并搭建电商
销售平台，将成品伞及原辅材料的
内销份额提升起来。其中，江浙一
带的伞企所需的大部分材料也是在
东石这边采购的。”晋江腾兴雨具塑
胶公司董事长萧英振指出，中国伞
都产业馆的投用，将促进行业的信
息交汇和流通，实现东石伞业信息
从散到专的提升。今后，外来客商
到产业馆，能较便捷地找到所需的
配件，迅速联系到厂家。

自 1982年第一家制伞厂成立
以来，晋江制伞行业走过了整整 40
年的奋斗历程，具有从冷轧钢板、槽
骨冲件、中棒生产、伞架装配、注塑
伞头、伞布织造、成品伞到设备研发

的完整产业链，并实现了从雨伞生
产到销售环节的高效整合。据了
解，在该产业集群中，总产值 2000
万元以上的制伞企业有53家，产值
超亿元的制伞企业有20家。目前，
市面上超过90%的三折自开收伞和
玻璃纤维成品伞均来自晋江。

晋江市伞业行业协会会长王翔
鹏指出，晋江东石制伞业有很强的
产品开发、生产、供应能力，而中国
伞都产业馆将助力制伞业发展更上
一个台阶。

“中国伞都产业馆具有重要意
义，将促进东石‘中国伞都’更好地
发展。它不仅将线上线下结合起
来，还是一个拥有完整产业链的产
馆，可以吸引全国各地的客商前来
采购，进而加速产品销售，提升‘中
国伞都’的影响力。”中国日用杂品
工业协会理事长杨西京表示，借助
产业馆这一窗口，东石“中国伞都”
实现了生产、销售两手抓。他建议，
晋江东石伞具在保持质量优良的同
时，下一步应在设计上多开发，并扩
大伞具的使用领域，将伞具与户外、
时尚、文化、功能等相结合。
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走进中国伞都产业馆，首先映入眼
帘的是一个个风格清新简约的展位。
展位上，伞配件、成品伞具等产品琳琅
满目。

“我们这次的展品以小清新风格为
主，都是公司的自有品牌。”福建集成伞
业有限公司国内业务负责人张百润表
示，中国伞都产业馆是晋江东石制伞业
对外的窗口，希望借助这一平台，提高公
司品牌的曝光度。

在晋江金星雨具有限公司的展位
上，木伞头、UVA伞头、铝弯头、木中棒、
铝中棒等各种配件产品让人眼前一亮。
该公司总经理陈长棍告诉记者，他们此
次展出了几百款产品，开馆当天就有不
少客商前来咨询，成效不错。“目前，有一
大部分成品厂家采购产品会找二盘商，
致使工厂将产品价格压低，或使成品客
商成本增加。有了产业馆这一平台，成
品客商可以跳过二盘商，更便捷地找到
厂家，对供应双方都是一大利好。”陈长
棍说。

中国伞都产业馆深受全国制伞业的
关注，开馆当天，来自全国各地的数百名
专业制伞人到场共襄盛举。

“从我父母开始，我们在东石采购伞
具和原材料等已经有一二十年了。以前
都是一家一家工厂跑，现在产业馆把供
应链都整合在一起，在展馆里就能把产
业链上下游的厂家都逛上一遍。作为采
购商，我们很高兴有这样的平台。”来自
广东的雄英伞业有限公司总经理卓玉英
表示。

卓玉英告诉记者，东石悠久的制伞
历史及完整的产业链给她留下深刻印
象。在这里，不仅能够采买到各式伞具
配件和成品伞，还能够将订单委托给东
石的工厂进行生产，合作形式多种多
样。“跟东石制伞企业的合作让我感受很
好。这里的产品不仅质量好，性价比也
高，希望未来的合作能进一步深化。”

开馆当天，还同期举办了全国制伞
业线下供应链现场交流对接活动。来自
全国各地的100多家制伞企业在现场设

立展位，展品涵盖了伞具原材料、成
品伞、雨衣雨鞋、伞具配件、制伞

设备等全产业链类目。
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中国伞都产业馆场馆面积
2000多平方米，目前一楼展位入驻
企业涉及伞架、伞头、成品伞等全产
业链。除了线下展位，产业馆还规
划了电商创业的办公及直播区域，
电商商家可拎包入驻。

为进一步补齐区域营销链上的
短板，中国伞都产业馆不仅打造了
线下全产业链的国际化选品基地，
同时还在线上持续发力，与全国 6
家经销商签订了战略合作协议，与
1688平台、制伞圈 App平台、会展
平台等单位签署合作协议，整合各
线上平台资源，提供包括培训、人
才、物流等电商创业的要素支持，为
电商商家进一步“发电”提供助力。

“开馆首日就有 6家经销商达
成意向合作，金额超7000万元。”中
国伞都产业馆运营方负责人陈小龙
告诉记者，在产业馆筹备期，他们就
向全国几千家经销商发出了邀约，
经销商们也都对产业馆充满期待，
表示很想来看看“中国伞都”的大动
作。后续，运营方还将持续链接各
个经销商、商超、百货等采购商资
源，与制伞产业带上的厂家进行对
接。

陈小龙告诉记者，电商是本土
厂家较为薄弱的领域，为了帮助厂
家更好“触电”，产业馆与1688平台
进行合作，平台方将为厂家提供运
营等方面的培训。考虑到除了传统
的电商平台，抖音、快手等多个新媒
体平台及跨境电商平台都有不错的

流量，产业馆也在积极与 MCN 机
构、亚马逊等机构及平台对接，以帮
助有电商需求的厂家，更好地把产
品卖向终端。

据介绍，为促进广大创业者
触及电子商务平台，实现网络电
商创业，中国伞都产业馆不仅可
为其提供一站式选品服务及一件
代发服务，还将为创业者提供创
业资金扶持。

厦门企发国际会展有限公司是
此次与中国伞都产业馆签约的组展
机构。在该公司总经理林艳芳看
来，跨境电商已经是一个不可逆的
潮流趋势，而伞具是家居日用产品，
在跨境的销售上有增长的趋势。“晋
江东石的制伞产业带具有十足优
势，我们公司将借此次合作，将东石
优秀的伞具产品推向海外。”林艳芳
说，东石的制伞企业在产品开发、设
计上不断推陈出新，市场上的新品
在这里都能找到。此外，东石厂家
长期布局国际市场，服务过国际知
名品牌，对当地消费者较为了解。
综合优势下，东石伞业在跨境电商
上还有很大的发展空间。

据介绍，厦门企发国际会展有
限公司正与晋江市伞业行业协会筹
备参加即将于 6月举办的“中国厦
门跨境电商展”。届时，不仅将在现
场规划晋江伞业的精品展馆，还将
对晋江东石制伞业进行推介，进一
步促成商贸资源对接，助力厂家跨
境出海。

“我们这一次展出了一种新款‘小白
头’伞头，摆放的样品被客商拿走了一
半。行业对于新的产品有很大需求。”晋
江市豪达伞具配件有限公司创始人叶金
云告诉记者，一般伞具的设计主要集中
在伞头及伞面，因此，有创新的伞头十分
有市场。“我一下午接待了五六十名客
商，他们都说东石的产品好、有创新，是
其他地方没有的，并都留下了联系方
式。”叶金云说，这正是东石完善的制伞
产业链带来的优势。

从上世纪80年代以来，晋江制伞行
业历经40多年的发展，实现了从无到有、
从有到全、从全到优的发展历程。目前，
晋江是全国乃至全球最大的伞具制品和
制伞原辅材料的生产和出口集散地，拥
有制伞企业超 400家，从业人员 5万多
人，产品远销 150多个国家和地区。因
此，晋江东石也有“中国伞都”之称。

来自杭州雨宝实业有限公司的制伞
人高一诚说，他每年都要多次到东石采
购伞具。其中，采购原材料的份额占所
有采购量的60%~70%。

中国伞都产业馆配件厂家的展位上
人流攒动，福建虞牌实业有限公司的展
位正在其中。据了解，该公司每月伞架
的出货量达七八万打。同样参展的泉州
市雨相伴伞业科技有限公司的订单量也
颇丰，自去年开始，他们每月能出口 20
个柜的铁槽。事实上，晋江东石的配件
产品在全国市场的占有率达60%~70%，
这也是东石产业链最具优势的环节。

为何晋江东石的伞具配件可以独领
风骚？

“东石制伞业起步早，沉淀了一批经
验丰富的技术人员，他们对材料及结构
有深入的研究。而且基于产业链优势，
上下游保持着良好的沟通，因此这些人
员懂材适材，总能开发出材料及结构相
匹配、最合适且价格最优的产品。”福建
久晴科技有限公司总经理黄文清告诉记
者，配件是雨伞的芯片，东石制伞业之所
以闻名全国，配件功不可没。而配件能
取得长足的发展，并且在全国范围内保
持竞争优势，主要得益于东石有一批扎
根制伞设备研发的厂家，以及配件厂对
设备升级的主动投入、对工艺提升及材
料研发孜孜不倦的追求。

推动企业转型升级，泉州弘达雨具
五金配件有限公司今年更换了一批自动
设备，从 1个人看 1台设备，转变为 1个
人可看 30台设备。晋江腾兴雨具塑胶
公司也逐步引入自动化生产线，以机械
手替代大部分人工的重复性操作，在提
升效率的同时，也提升了产品质量。此
外，近年来，腾兴雨具还积极布局产品创
新，向更安全、更环保、更具个性化的方
向提升。
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