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本报讯“上个月储蓄国债重启
之后，额度在短时间内就被抢完了，这
次依然是比拼手速……”继上个月储
蓄国债受到投资者热情追捧后，本月
2022年第五期和第六期储蓄国债（电
子式）自8月10日发行以来，仍然受到
广泛关注。

据了解，此次发行的两期国债
均为固定利率、固定期限品种，最
大发行总额为 400亿元。第五期期
限为 3年，票面年利率为 3.2%，最大
发行额为 200亿元；第六期期限为 5
年，票面年利率为 3.37%，最大发行
额为 200亿元。两期国债发行期为
2022年 8月 10日至 8月 19日，2022
年 8月 10日起息，按年付息，每年 8
月 10 日支付利息。第五期和第六
期分别于 2025 年 8 月 10 日和 2027

年 8 月 10 日偿还本金并支付最后
一次利息。

储蓄国债是政府面向个人投资
者发行、以吸收个人储蓄资金为目
的，满足长期储蓄性投资需求的不可
流通记名国债品种。由于储蓄国债
安全可靠，收益高于同期定期存款，
常常受投资者欢迎。此次发行的为
电子式储蓄国债，除了通过线下网点
购买之外，投资者还可通过中国工商
银行等 29家承销团成员的网上银行
代销。除此之外，目前已成为手机银
行试点成员的中国工商银行、中国邮
政储蓄银行、招商银行、江苏银行，可
支持投资者通过其手机银行代销。
购买时，投资者需要开立个人国债账
户并指定对应的银行账户后，使用银
行账户中的存款购买。

值得注意的是，此次两期国债发
行期内不得提前兑取，发行期结束后
可提前兑取。提前兑取业务只能通
过承销团成员营业网点柜台办理。
投资者提前兑取两期国债时，承销团
成员按照从上一付息日（含）至提前
兑取日（不含）的实际天数和以下执
行利率向投资者计付利息，即：从
2022年8月10日开始计算，持有两期
国债不满 6个月提前兑取不计付利
息，满6个月不满24个月按票面利率
计息并扣除180天利息，满24个月不
满36个月按票面利率计息并扣除90
天利息；持有第六期满 36个月不满
60个月按票面利率计息并扣除60天
利息。承销团成员为投资者办理提
前兑取，可按照提前兑取本金的 1‰
向投资者收取手续费。

本报讯 今年以来，伴随国际贵金属价格波动剧
烈，不少银行纷纷调整贵金属业务。

记者从招商银行获悉，该行近日发布《关于调整零
售账户贵金属等相关业务的公告》称，为顺应市场形势
变化，更好地保护投资者权益，招行对个人纸贵金属双
向交易业务、个人双向外汇买卖业务、个人实盘纸黄金
纸白银买卖业务及“招财金”业务进行调整，该行个人
纸贵金属双向交易业务、个人双向外汇买卖业务、个人
实盘纸黄金纸白银买卖业务及“招财金”业务即将停
办，上述业务的持仓客户及现货库存客户请于2022年
10月17日前择机自主平仓。

而自本月起，就已有不少银行将暂停贵金属业务
开仓交易。工商银行表示，自8月15日8:00起，将暂停
账户黄金、账户白银业务开仓交易，客户已设置且未成
交的开仓挂单将自动失效，持仓客户的平仓交易不受
影响。建设银行也表示，自8月15日7:00起，暂停账户
贵金属业务黄金、白银的买入、转换交易及定投计划的
设置与变更；暂停账户贵金属双向交易业务黄金、白银
的空头开仓交易，已设置的账户黄金、账户白银、账户
铂金定投计划将自动终止。

工商银行提醒投资者，考虑到国际大宗商品市场
不确定性较大，对于有持仓余额的客户，建议谨慎控制
持仓规模，注意防控自身风险。

本报讯 炎炎夏日，置身于一方有书的天地，品味
淡淡书香，徜徉在字里行间，听蛙声蝉鸣，闻稻荷飘
香，犹如清风拂面。7月 31日，民生银行晋江梅岭社
区支行携手樊登读书——泉州运营中心开展“益起
同行”亲子公益读书会活动，樊登读书首席培训官黄
嘉老师带领孩子们开启了一场奇妙的《木偶奇遇记》
读书体验之旅。

开启阅读之旅前，一场有趣的猜谜游戏率先上
演。民生银行晋江梅岭社区支行理财经理陈晓容让每
个小朋友轮流上台领取一张谜语单，说出谜面后，在座
的其他小朋友抢答。大家兴致勃勃投入到猜谜活动
中，玩得不亦乐乎。活动中，黄嘉带着小朋友们走进了
匹诺曹的奇妙世界，从《木偶奇遇记》每一章节中提问
题，在提问与解答过程中，引导孩子们从书中去寻找答
案，激发孩子阅读的兴趣，培养读书的欲望，现场小朋
友们踊跃举手参与。

本次活动，民生银行还让小朋友现场参与提线木
偶表演，小朋友们亲身参与国家非物质文化遗产名
录——提线木偶戏，同时生动形象表演书本上的内
容，让原本没有生命的木偶在每位小朋友灵活摆动
的巧手中变得栩栩如生。

“理财经理用心服务，培训老师风趣幽默，小朋友
们十分开心，也拉近了彼此的距离。”本次活动得到
现场参与居民家庭的一致好评，大家纷纷表示活动
很特别、很有意义。民生银行晋江梅岭社区支行表
示，未来，该行持续践行“服务大众，情系民生”的企
业使命，做“用心服务的银行”，为社区周边居民提供
优质的金融服务和非金融服务。

本报讯 记者从兴业银行获悉，2022年上半年该
行承销地方债超 1700亿，为国家重大战略实施、重大
项目建设、社会民生保障等多方面持续输入金融活水，
促进地方扩大有效投资，助力稳增长。

上半年，兴业银行加大对地方政府专项债承销力
度，参与约600只专项债的招标发行，累计投资规模超
1200亿元，涉及基础设施建设、棚户区改造、收费公
路、生态环保、园区建设、保障性安居工程、交通能源等
不同品种，有力保障重点领域融资需求，支持地方经济
建设和社会发展。

作为总部位于福建的全国性股份制银行，兴业银
行聚焦数字经济、海洋经济、绿色经济、文旅经济“四
大经济”发展，在泉南高速改扩建、轨道交通建设、光
电产业基地建设、厦门产业园基础设施建设、厦门新
机场主体工程建设等多个项目中提供了全方位的专
业服务与资金支持，上半年投资福建地方政府债券
突破 400亿，市场份额占比高达 20%，位列同业金融
机构第一，为福建全方位推进高质量发展超越贡献
兴业力量。

重心转移

彼时，在电商浪潮日渐兴起的
背景下，始于 2014年的“融 e购”平
台逐步发展成为涵盖 B2C、B2B等
业务且功能齐备的综合性电商平
台。它的出现，带动了越来越多银
行参与“混战”，如中国银行的“中
银易商”、交通银行的“交博汇”、光
大银行的“购精彩”等平台，都为客
户带来了更多选择。

不过，在扎堆过后，银行系电商
平台却迎来了“退潮期”。

在公告中，工商银行表示，因
业务调整，该行将于 6 月 30 日 24
时停止“融 e 购”个人商城相关服
务。其中，个人商城的服务将全部

停止，如用户需要进行积分兑换、
购买贵金属和公益捐赠，可以登录
工商银行手机银行办理。同时，工
商银行还将停止“融 e 购”企业商
城公开销售、商圈销售、跨境贸易
等相关服务，票据经纪、工行集采、
司法拍卖等服务功能入口迁移至
工商银行门户网站首页。此前，已
有部分中小银行率先关闭线上商
城。

“银行系电商平台目前大多结
合客户需求来推进，与B端客户资
源形成良性互动，对于个人客户，
与大平台相比没有优势。”银行人
士柯先生介绍，“平台更多的是增
强银行机构与客户的黏性，让银行
从简单的金融服务延伸至综合化

服务，与企业共同打造新的销售等
模式，银行机构也逐渐将重心转移
至B端。”

亟待改变
银行系电商平台的“遇冷”，倒

逼着银行转变思路，另辟蹊径寻找
出路。

记者了解到，目前，不少银行正
缩小战线，将电商平台功能聚焦，寻
找属于自己的“卖点”。以光大银行
的“购精彩”平台为例，该平台依托

“生活+金融”特色场景，以贵金属、
乡村振兴产品为特色，为客户提供
丰富多彩的优惠活动。

与此同时，自家电商平台屡屡
遇到瓶颈，不少银行转而发挥优势，
利用消费金融借力电商巨头带“火”
消费市场。

两个月前的“6·18”大促，银行
机构就纷纷携手各大电商平台推
出多重让利活动，吸引消费者，这
其中，不仅包含了优惠满减或支付
返现等优惠，也包含了各大专场活
动，以银行的金融优势让利于消费
者。

理财子公司布局加速

短短10天内，两家银行理财子公司接连获批引
发关注。

继齐鲁银行获批设立齐鲁理财有限责任公司之
后，恒丰银行于8月3日发布公告表示，已收到银保
监会批复，恒丰银行全资子公司恒丰理财获得银保
监会批准开业。

今年以来，关于银行设立理财子公司的信息屡
见报端。1月9日，浦银理财开业，成为2022年首家
开业的银行理财子公司。紧随其后，施罗德交银理
财也收到银保监会准许开业的批复，而后浦银理财、
上银理财、施罗德交银理财、民生理财、高盛工银理
财等理财子公司相继开业。《中国银行业理财市场年
度报告（2021年）》显示，在获批筹建的 29家银行理
财子公司里，包括国有大行6家、股份行11家、城商
行7家、农商行1家、合资银行4家。

“几乎所有的大行已先行布局，目前中小银行陆
续加入理财子公司‘战场’，未来将形成‘群雄逐鹿’
的局面。”银行人士陈先生告诉记者，“资管新规过渡
期结束后，目前各家银行设立理财子公司的节奏正
在加快。”

低门槛让更多人受益
与此前的银行理财相比，理财子公司又能给予

消费者哪些不同？
据了解，银行理财子公司一般作为银行理财产

品中心，成立后主要承担理财产品的创设发行、投
资管理等核心职能。理财产品从过去的“刚性兑
付”，过渡到如今的浮动收益，以净值化显示。同
时，购买门槛也大大降低，从过往的 1万元起，转变
为如今的 1元起，全民理财的方式也让消费者有更
多选择空间。

“对于手头上资金并不充裕的人来说，理财子公
司的产品是一个不错的选择。”咱厝市民刘女士表
示，“低门槛、安全系数相对较高的理财方式，往往会
被大众所接受，尽管收益不高，但对于刚接触理财的
人来说，是一次很好的体验和实践机会。”

理财产品各有特色
从银行理财子公司的产品上来看，各家机构也

是各有特色。
以刚开业不久的民生理财为例，民生理财起步

于2002年民生银行成立的“理财工作室”，正着力打
造覆盖全天候、全品类的“民生竹”产品品牌，现有产
品系列包括“天天增利、富、贵、鑫、荣、金、银、玉”八
个产品线。未来针对不同客群的需求，将进一步完
善形成“富贵鑫荣、金银玉翠、锦绣祥瑞”等多条产品
线。一方面，以“固收及固收+”为主体产品线，通过
大类资产配置和多资产策略，突出“低波动、稳收益”
的基础特性；另一方面，以“混合及权益产品”和“另
类产品”为两翼驱动，创造差异化竞争优势，打造品
牌特色。

类比其他理财子公司，“固收及固收+”产品已
为主流。

兴业银行全资理财子公司兴银理财有限责任
公司于 2019年底开业，该公司主打两类产品，一是

“固定收益+”类产品，主要契合银行理财主要客群
的风险偏好，也是银行系资管机构擅长的产品类
型；二是权益类产品，可发挥该司差异化优势，增
强市场竞争力。

产品线上，银行理财子公司也基本涵盖了当前
的主流渠道，并根据各自特点，打造细分领域的产
品。例如，兴银理财涵盖现金管理、纯债投资、固收
增强、项目投资、股债混合、权益投资、多资产策略、
跨境投资在内的主流产品线，作为中国首家赤道银
行的理财子公司，兴银理财将ESG评价体系融入投
资实践，持续打造绿色理财产品，同时把握老龄化社
会日益增长的养老金融需求，兴银理财面向细分客
群，创新养老理财产品。

银行理财子公司加速扩容

产品多样受咱厝投资者追捧

银行系电商平台“遇冷”

热度不减 储蓄国债再度发行

民生银行梅岭社区支行
亲子公益读书会欢乐上演

又一银行调整贵金属业务

兴业银行
承销地方债超1700亿

本版由本报记者陈荣汉、董严军采写

银行理财子公司设立正逐步提速。
6月底，民生理财有限责任公司正式开业，同步揭晓其“一体两翼”产品格

局，并发布“民生理财—中金低碳领先指数”。时隔一个月，齐鲁银行发布公告
称，同意公司全资发起设立齐鲁理财有限责任公司，注册资本10亿元。而在8月
3日，又有银行理财子公司再度扩容，恒丰银行发布公告称，恒丰银行全资子公
司恒丰理财获得银保监会批准开业。

资管新规后，银行设立理财子公司的步伐不断加快，越来越多的净值型理财
产品也陆续面市，也渐渐受到越来越多投资者的欢迎。业内人士表示，对于投资
者而言，从过去的“刚性兑付”，到如今的浮动收益，投资者对净值型理财需要有
更深的了解，按需购买。

一则消息引发千层浪。前段时间，工商银行
发布公告表示，其电商平台“融e购”个人商城相
关服务，于6月30日24时停止。作为早期率先运
营电商平台的银行机构之一，“融e购”的悄然离
场，吸引了多方关注。


