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本报讯（记者 蔡明宣） 日前，
2022中国跨境电商交易会（以下简称

“跨交会”）在福州海峡国际会展中心落
下帷幕，晋企创意新品获全球跨境採
购商青睐。记者了解到，此次参展的
65家晋江企业均为工厂型企业。展会
期间，晋江专区累计接待客商超6000
家，达成合作意向超420家，意向採购
金额超5100万元（人民币，下同）。

展会后，晋江浪杰鞋业业务负责
人肖桂梅没有时间休假，忙着与意向
客户做后续的订单对接。肖桂梅告

诉记者，浪杰鞋业获取订单的方式很
直接，就是围绕客户需求推出多款创
意新品。

据悉，此次参展，浪杰鞋业展出
了 500多款新品，以及 100多款历年
热销的经典款。“与其他制造型企业
不同，我们是一家以创意设计驱动为
核心的公司，有自己的专业设计团
队，每天我们都在研发新品。以前是
全球参展，现在我们会把设计好的图
纸发给客户。”肖桂梅说。

“这是我们第一次参展，接到了

不少意向订单。与传统外贸採购商
不同的是，跨境卖家对产品的创新与
专利要求较高，这也是未来我们开发
新品的一个方向。”晋江舒思曼乐器
有限公司总经理陈茂桂说。

“跨交会刚结束，我们正忙着做
后续的订单对接，过一会儿，还有客
户要来工厂拜访。”晋江号手服饰有
限公司相关负责人曾树枞告诉记
者，区别于传统的外贸订单，跨境卖
家大多数是小B客户，订单起订量不
高且多批次重复下单，更为主要的

是，这些卖家对产品的样式要求颇
高。

为了迎合此种趋势，号手服饰于
2017年启动自主品牌入驻亚马逊等
平台，紧跟市场需求，同时对原有生
产线进行柔性调整，便于配合小B客
户小批量、多批次、多样式的订单需
求。

晋江市网商会、晋江市跨境电商
协会会长斛辉表示，疫情之下，全球
贸易格局正在发生实质性变化，原有
线下参展模式受阻，线上参展、直播

对接等新兴的贸易方式被越来越多
的外贸企业所接受。同时，伴随着线
上渠道的销量递增，传统外贸企业摒
弃原有的“库存思维”，调整订单模
式，纷纷进入跨境供应链已成为一种
必然趋势。

本报讯 （记者 王云
霏）近日，由中国侨联主办，
福建省侨联、泉州市侨联、晋
江市侨联承办，泉州轻工职
业学院和菲律宾晋江同乡总
会、泰国泉州晋江联合总会、
泰国华文教师公会、印尼晋
江同乡会等协办的“亲情中
华·为你讲故事”网上夏令营
晋江营在泉州轻工职业学院
落下帷幕。

活动现场，大家一起回
顾了短暂而又充实的 10天
课程的精彩影集，同时宣布
了本次获得省侨联、市侨联
优秀营员的奖项名单。优秀
营员代表王月欣同学发表感
言，她非常感谢各位老师和
同学，通过晋江网上夏令营，
让她学到了许多中华传统文
化知识。

菲律宾晋江同乡总会理
事长陈凯復表示，此次网上
夏令营在泉州轻工职业学院
老师的带领下，在轻工志愿
者“一对一”的协助下，营员
们通过网络，学习剪纸、学做
闽南点心等，学习舞龙、武
术，了解南音、二十四节气，
参加文化知识竞赛以及亲子
活动，游览五店市，探访晋江
企业，了解家乡发展以及地
方风味，营员增长了知识，开
阔了眼界。

泰国泉州晋江联合总
会会长陈俞龙表示，此次网
上夏令营活动，同学们收获
颇丰，学习传统文化课程，
领略了传统文化的魅力，这
是一段非常宝贵的经历，加
深了海外华裔青少年对传
统文化的了解和热爱。他
希望同学们更加热爱中华
文化，了解闽南的海洋文
化，讲好中国故事，做中华
文化的传承者，做文化交流
的促进者。

本报讯（记者 许春）开发建设、
产业金融、资产运营、综合服务……近
日，随着晋江市正式批复设立福建晋
园发展集团有限责任公司（以下简称

“晋园发展集团”），这个集多项职能
于一体的国有企业，将为晋江市传承
弘扬“晋江经验”，加快“全市一区”体
制改革，推动实体经济高质量发展，注
入新的强劲动能。

据悉，晋江经济开发区管委会是
晋园发展集团的单独出资股东。该
公司注册资金为人民币 5亿元人民
币，既是园区综合服务主体，也是园
区国有资产经营和产业升级引导的
主体。以此为契机，经济开发区将搭
建起“管委会+公司”的创新模式，形

成“开发区管委会—发展集团—专业
化子公司”扁平化三级管理架构，快
速提升园区建设、管理及运营效率。

日前，晋江市“全市一区”改革工
作已取得阶段性进展，经济开发区与各
园区属地政府完成了工作交接。今后，
晋江市14个工业园区（五里园、安东
园、食品园、三创园、综合保税区、英
林园、深沪园、安海园、金井园、新塘
园、时尚园、现代物流园、包装印刷基
地、集成电路工业园）的规划建设、资
金投入、经营运作、招商引资、服务配
套，均由经济开发区管委会统一负责。

“经济开发区管委会下辖的原有
建设、投资、物业公司，无法满足‘全
市一区’改革的需要。在晋江市委、

市政府决策部署下，我们开始筹建一
个组织更为有力、体系更加健全、功
能更为完善、资源更加统筹的发展集
团，全面推动园区发展。”晋江经济开
发区党工委书记许国鑫说。

对标国内发达地区国家级开发
区的先进经验，晋江经济开发区管委
会对原有国企进行资产重组，并引入
产业金融、产业投资等职能，整合成
立了晋园发展集团。

除了下设四个子公司，在 14个
园区，晋园发展集团还将各分设1个
功能完善的专业运营公司，针对园区
不同的功能定位，“一对一”推动各园
区高质量发展。

国企“装备”的迭代升级，必将带

动园区的“倍速”发展。
许国鑫介绍，晋园发展集团的成

立，意味着经济开发区在产业基金领域
有了更有力的“抓手”，有利于经济开发
区利用股权投资、创业投资和并购重组
等手段，培育孵化战略性新兴产业。

晋园发展集团成立后，经济开发
区将建设“园区+基金+产业项目”发
展模式和“房东+股东+综合服务员”
的招投联动模式，加快盘活园区资
金、资产、资源，快速打造产业空间，
招引优质项目，培育新兴产业，切实
发挥经济开发区作为全市产业发展
主引擎、开放创新主阵地的作用，为
争创国家级经济开发区、综合配套改
革试验区奠定坚实的基础。

本报讯（记者 曾舟萍） 截至 7日晚 7
时，晋江市池峰路南延片区改造项目市场监
管系统征迁工作组共完成房屋等62宗签约，
签约率达80.5%，跑出征迁“加速度”。

据悉，此次市场监管系统征迁工作组负
责御辇村（含御赐桥自然村）房屋等77宗，图
编 100个。在签约工作开始前，工作组通过
落实责任分工，倒排工作计划等一系列措施，
形成了带队领导亲自抓、工作组组长具体抓、
动迁一线干部一起抓的攻坚态度，做到责任
到人、落实到岗，保障征迁工作顺利推进。仅
6日当天，市场监管系统征迁工作组就迎来
了35名被征迁户组成的“签约团”。

“这次征迁工作意义重大，关係重大，责
任重大，我们按照‘快进快出’的工作原则，严
格按照时间节点，稳步推进各项征迁工作。”
市场监管系统征迁工作组组长谢海清表示，
工作组自进入项目开展工作后，即推行每日
报送“工作动态表”机制，工作小组长每日召
开碰头会、每周召开工作例会，上报疑难问题
并及时协调解决。同时，在征迁过程中，严格
按照征迁补偿标准，坚持“一碗水端平”“一把
尺子量到底”，保持“一把钥匙开一把锁”的个
性工作法。对不合理诉求坚决予以回绝，公
开、公平、公正地做好征迁工作。

下一步，市场监管系统征迁工作组将继
续做到“尊重群众、理解群众、温暖群众”，帮
助还未签约的群众算好“生活条件改善账、征
迁补偿账、居住环境优化账”三本账，以此赢
得理解和支持。帮助已签约的群众做好腾
空、投档等各项工作，打造“走心”征迁。

本报记者 曾小凤

手柄按钮一按，伞面自动打
开；手柄按钮再一按，伞面自动收
合……4日，在福建优安纳伞业
科技有限公司展厅，公司负责人
向记者展示一款三折自开收的伞
具。

据悉，市场上超 90%的三折
自开收伞均来自晋江东石。据统
计，目前，东石的三折自开收伞一
个月销量超 2000万把，一年销售
额超20亿元人民币。

“三折自开收伞已成为东石
伞业打开国内市场的利器。在原
有产品的基础上，我们研发出了
升级版，能够将伞的中棒手推渐
式收回，使用体验更好，也更安
全。”上述负责人表示。

缘何能独佔国内鳌头？核心
原因在于东石伞业的产业集群优
势。

“东石伞产业链配套有优势，
从业人员组装技术精湛。三折自
开收伞的技术主要集中在手柄。
一个小小的手柄，内部结构可不
简单，每一个手柄不低于 5个配
件，每一个配件都需要不同的供
应商，而各个类别的材料供应商
在东石不低于50家。此外，骨架
的结构也相当复杂，有超过20个
配件，而这一类原材料的供应商，
在东石不少于 100家。小到一个
弹簧、螺丝钉，都可以很快在东石
找到。”优安纳伞业总经理王翔鹏
说。

抢抓国内消费市场升级的风
口，东石伞推出了一个又一个“爆
品”。不仅如此，东石伞企更是大
胆採用新型材料，让产品功能性
与美观性更进一步。玻璃纤维材
料的使用正是其中的典型。

晋江纳森雨具有限公司是一
家生产全纤维伞架及成品伞的企
业，该公司凭借“劳斯莱斯白金伞
柄伞”一炮而红。这款伞具採用
全纤维伞架，在抖音上火爆以后，
供不应求，高峰期月销售额超 10
万支。

此后，纳森雨具乘胜追击，持
续改良伞柄，产品设计不断创新，
把颜色做到了伞架上，升级后的

“贵宾伞”又一次成为“爆款”。该
公司已从成立之初的仅十几名员
工，发展到目前拥有 200多名员
工，每月产量超 10万打，且生产
规模还在持续扩大。

晋江市东石伞业公会秘书
长王有余介绍，目前，东石伞业
已佔领国内市场 90%的玻璃纤
维成品伞份额，区域内玻璃纤维
成品伞月销量达 400万至 500万
打。

为了进一步支持产业发展，
针对制伞业的实际需求和共性问
题，东石镇出台了“重龙头、强品
牌、铸链条”若干措施，并牵头筹
建晋江市伞业行业协会。

“协会的成立，旨在凝聚更
多伞业从业者的力量。除了吸
纳制伞业企业加入外，还将吸收
制伞业上下游企业及相关服务
商，共同壮大行业发展。”晋江市
伞业行业协会（筹）相关负责人
表示。

晋江企业获全球跨境採购商青睐
达成合作意向超420家 拿下5100万元意向採购金

2022年“亲情中华·为你讲故事”

网上夏令营晋江营圆满闭营

“装备”迭代升级 园区发展“倍速”

晋江成立晋园发展集团

晋江池峰路南延片区改造项目
市场监管系统征迁工作组

房屋等签约率达80.5%

“爆款”带动
东石伞撑开国内市场

本报讯（记者 曾舟萍） 6日下午 6时，
随着御辇村7组、8组的最后一位村民签下征
地协议，池店镇征迁工作组土地整理二组在
签约首日率先完成土地征收签约100%，共征
地43.5亩，圆满完成小组征地任务。

“我们前期通过入户走访，测量确认土
地的边界和面积数；并通过座谈的方式向村
民、村民代表介绍这次项目征迁的意义。通
过反复开展工作，得到了群众的理解和支
持，所以在一天内完成了签约 100%。”池店
镇征迁工作组土地整理二组工作人员张海
平说。

□相关新闻

池店镇征迁工作组
土地整理二组
率先完成土地签约率100%


