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2021年度科技创新奖励扶持政策申报条款
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“抖音开放泳装赛道，对于泳装企业
而言，将迎来该行业的新契机。”虽然泳
装赛道还未开放，但业内对该行业的潜
力做了一个保守预估。字节跳动福建区
域产业带服务商、天盛文化传媒运营总
监庄志强说，以鞋服行业为例，泉州地区
月销达到千万级别的商家目前有几家，
百万级别的有一两百家。泳装在抖音平
台上基本是空白的，谁尽早介入，谁便有
成为下一个月销千万级商家的可能。

庄志强对泳装前景的可观判断，还
基于抖音平台本身。

电商，讲究流量为王。在庄志强看
来，抖音是除微信之外，使用频率最高的
APP，其使用时间之长、使用频率之高，正
是电商所需要的流量。“抖音APP目前日

活跃用户超5亿，是国内最大的直播电商
平台之一，也是泳装企业关注的重要线
上销售渠道。”

事实上，泳装企业关注该渠道的时
间已久。

“我们一直考虑入驻抖音，但平台方
此前对于泳装行业设卡，进入门槛极
高。”晋江市依润服饰有限公司总经理李
治润告诉记者，平台对于行业属性有所
限制，对于企业的要求也不低。有品牌
知名度的企业，才可以获得平台的邀请
进驻。而无品牌影响力的企业，要进入
平台，几乎成为“天方夜谭”。

随着平台规则变化，原本没做品牌
的企业由此有了新的机会，这也让疫情
下的泳装企业看到了机会。

“疫情对晋江泳装行业的影响还是
挺大的。”晋江市泳装产业协会副秘书长
施芳芳告诉记者，晋江泳装企业大多为
外贸型生产企业，疫情之下，订单取消、
利润挤压多有发生。晋江市泳装产业协
会希望借此机会，跟抖音平台对接，让生
产型企业通过直播渠道往终端去发展，
让企业进一步拓展国内市场，做到两条
腿走路，国内外双循环。

万事俱备，只欠东风。东风将至，能
否乘风而上，就看商家们是否扬起帆、做
好准备。“一方面我们希望将抖音开放泳
装赛道的消息告诉商家，尽早入驻享受
抖音这个流量池，另一方面，我们也想跟
大家分享，如何开店、如何把自己的店铺
账号和团队培养起来，等到7月份泳装赛
道开放之后，商家就可以马上抓住风口
去直播，抢占第一波流量，分得第一块蛋
糕。”天盛文化传媒合伙人郭延昂说。

（十七）福建省“创业之星”“创新之星”人才配套
奖励。对入选福建省“创业之星”“创新之星”人才，按省级
资助额度的50%给予奖励，最高400万元。（责任科室：科技成
果与人才管理科）

抖音“松口”晋江泳装抢滩布局

市科技局首次推出“免申即享”服务事项
晋江企业申报2021年度科技创新奖励扶持政策更快捷

本报讯（记者 柯雅雅）“这次
免申即享很方便。”福建华清电子材
料科技有限公司（以下简称“华清电

子”）行政负责人冯家伟告诉记者，
之前高新技术企业申报需要提交申
请材料，申请奖励还得提交一次，

“此次兑现奖励不用申请，也不要交
申请材料，大大方便了企业。”

冯家伟所说的“免申即享”，是
晋江市科技局首次推出的服务事
项，“免申即享，即符合条件的企业
免于申报、直接享受扶持政策。”晋
江市科技局相关负责人介绍，推出

“免申即享”将进一步精简优化申报
程序，实现扶持政策“不见面申报、
不见面审核、不见面兑现”，“预计此
次将执行‘免申即享’奖励资金超过
4000万元。”

上述负责人告诉记者，此次适用
免申即享包括“首次认定和重新认定
的高新技术企业奖励”“企业研发机
构认定奖励”“新认定科技企业孵化
器、众创空间、星创天地（含试点）奖
励”“获国家、省科学技术奖奖励”“新
认定国家级、省级技术转移机构奖
励”等5个条款，市科技局根据上级认
定批准文件和证书，对符合条件的单
位组织兑现。

据悉，符合申报条件的企事业单
位（个人）需于 2022年 4月 29日至 5
月 21日先行登录泉州市惠企政策线
上直达兑现平台（https://bmhqpt.qzdsj.
net/policyPc/#/policyList）注册账户，无
须再额外提交申报材料。

申报 2021 年度科技创新奖励
扶持政策除免申即享外，仍延续线
下申报方式。对于线下申报，符合
条件的企业根据文件要求准备申
报材料，并按要求提交所在镇（街
道）、经济开发区等审核盖章，于 5
月 18日至 20日（上午 9：00-12：00，
下午 1：30-5：00）将申报材料提交
至晋江市行政服务中心 3楼投资建
设服务区 18号社会事务综合窗口。

抖音平台终于“松口”了。官方传来的消息，让晋江泳装企业振奋不已。
受疫情困扰，常年从事外贸经营的晋江泳装企业，近来纷纷尝试通过线上渠道，开拓市场。疫情加速了线上渠道的培育，也推动了消费者对线上渠道的接受度和消

费习惯的养成。抖音，作为近来新兴的火热APP，凭借人们碎片化的高频使用，成为新晋流量洼地，正成为企业们掘金的香馍馍。而此前，抖音平台对于泳装、内衣行业
属性的限制，让不少泳装企业望而却步。

此番，抖音官方对外宣称，于4月尝试对泳装行业逐步开放，于7月对该行业进一步开放。面对近乎空白的市场，晋江泳装企业“闻风而动”，欲抢滩布局。

“听闻抖音于 7月份对泳装产业进一
步开放，让我们看到了机会。”三鸿网布花
边总经理洪鸿俊去年在抖音平台上销售休
闲裤、运动鞋等产品，但并未赚到钱。对于
平台运营不够了解，让他走了不少弯路，他
渴望摸索全新路径，解决主播资源、平台实
操等痛点，以期长久经营。

洪鸿俊说出了大多人的心声。
“花两个月做好内容，做好产品定位，

开好店铺，这是眼下要做的第一件事。”廖
李玮认为，对于任何一个赛道，都不能漠视
抢占先机的重要性。

小步快跑，把握新机遇，内容生产
上，视频应尽可能短小精悍，明确卖点。
对于小件产品来说，过长的视频讲解和
内容包装反而无法让用户捕捉功能重
点，导致视频完播率低，种草效果差。种
草视频不应千篇一律，应根据产品特色
产出内容。如操作便捷、使用门槛低、效
果直观的产品可通过短小视频对功能性
卖点强输出，用户的一个滑动空隙便可
完播，观看的时间成本低，也可快速达到
种草目的；而功能点分散、使用门槛高的
产品则需要推销型讲解辅助，以帮助用
户快速了解产品卖点，检索自身需求，有
针对性种草。

提升产品力，更切实地将种草势能转
化为拔草消费。通过对高浏览量高销量产
品的分析发现，抖音用户的下单购买行为
还是较为理智的，冲动型消费情况减少，多
会点进商品详情页查看，且货比三家。因
此，企业应该摒弃侥幸心理，意图以次充好
的行为，即使在前期有一定程度的业绩提
升，也会因口碑太差在平台UGC内容反馈
中遭到反噬。

此外，他解释，抖音是推荐机制，一定
会让卖得好的产品卖得更好。商品稳定性
越强，转化率越高，因此企业要拿出好产
品，积极参与抖音活动。如618、百亿补贴
等，抖音会给大量流量给店铺做得特别好
的商家。以货架的逻辑做抖音，除了直播
建立的货品，还可以把其他线上平台所有
商品上架到抖音店铺。

“内容平台电商化”和“电商平台内容
化”正在加速，内容、流量、消费之间的联
系前所未有地紧密，已成为共识。当传统
电商流量触顶、拉新成本变高，当内容电
商成为新增长点，抖音平台便成为诸多企
业的选择。

字节跳动大众消费行业总监廖李玮
表示，抖音用户持续高速增长，市场渗透
持续增强，已成为品牌曝光、涨粉的顶级
渠道。“短视频种草+直播带货”的火爆，
抖音平台的营销势能持续加码，为企业
创建了品效合一的营销环境。

对于抖音而言，在这一采取中心化
流量分发机制的平台上，优质内容更容
易得到流量扶持。掌握平台推荐规律，
新账号也有可能短期内从 0粉丝账号实
现千万级涨粉。

“天猫等平台现在真的很卷，而在抖
音这个赛道上，只要产品足够好、足够勤
奋，有一定的资金，大家还在同一起跑线
上，总有出头机会。”天盛文化传媒培训
部总监、兼职品牌直播项目运营负责人
林虹晶说。

对于晋江泳装产业而言，深耕细作
的数十年经验，是其进驻抖音平台的底

气。
在庄志强看来，晋江泳装产业拥有

自有供应链，可以对价格进行较好管控，
毛利足够高到支撑团队及广告费用，这
是晋江泳装入局抖音渠道的底气所在。
而其对于产品款式、上新节奏的掌控性，
更能进一步完成流量的变现转化。

“晋江作为知名鞋服产业基地，从原
材料到仓储，在之前传统电商的铺垫下，
已经形成完整的供应链优势及人才供应
链。晋江的抖音直播带货也已经遍地开
花，大行业趋势下，给泳装产业提供了优
秀的抖音人才储备跟直播经验。”庄志
强认为，相比2019年刚入局抖音渠道，很
多人是摸着石头过河，泳装企业如今有
了更为丰富的直播经验可无缝对接。

好风凭借力，企业更应顺势而为，借
助短视频爆发的风口抢占营销新阵地。

虽然去年依润服饰的订单较往年逆
势增长了数倍，但李治润依旧看到了潜
在的威胁。“不久前，我让同事做了一个
统计，我们工厂的员工平均年龄是 48.5
岁。再过几年，这一大批人就要退休
了。”李治润说。

这些年的市场环境，亦令李治润担

忧。“订单增长已经达到了临界点，我们接
下来想花更多时间寻求新增长点。市场
一直在变，企业也要随着市场而变。不紧
跟变化，就会被市场淘汰。与市场贴近一
点，企业的存活机会就更大一些。”李治
润认为，外贸是被动型的合作，客户出款
式，企业只要为其做好就可以。而如果通
过抖音进行经营，便可与市场关联更紧
密，跟上市场节奏。

外贸经营中，所沉淀的经验，是依
润服饰的优势。李治润判断，源于国外
客户对于泳装产品的接受程度。外贸
企业做国内市场，其产品本身极具优
势。因为国外对于泳装款式、面料的用
法，都更为超前，这对国内是很有借鉴
意义的。与此同时，国外客户与国际流
行趋势更接近，相信对于指导国内产品
有积极影响。

用户的迭代，让李治润对市场充满
期待。“随着‘90后’‘00后’的崛起，未来
泳装会更具个性化。”

这一观点有了数据的支撑。有数据
显示，2020年7月，“90后”“00后”线上用
户数量再创新高，正式取代“80后”成为
移动互联网新主流人群。身为互联网的
原住民，他们线上购物的习惯是与生俱
来的，线上购买力与购买渠道也更加多
元、更容易接受新玩法。

有优势 “向自有供应链要效益”

新赛道 “您有一封邀请函请查收”

解痛点
“让卖得好的更好”
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识别二维码可详
细阅读《晋江市科学技
术局关于组织申报
2021年度科技创新奖
励扶持政策的通知》

（一）企业享受研发费用加计扣除增量奖励。对
连续两年自主申报享受研发费用税前加计扣除政策的企业，
按照企业实际享受加计扣除的研发经费增长额的12%给予奖
励，每家最高50万元；其中高新技术企业按15%给予奖励，最
高100万元。（2021年已申请省级企业研发经费投入分段补助

<包含科技小巨人加计扣除奖励>的企业，此项奖励不能重复
申请）。（责任科室：综合管理科）

（二）首次认定和重新认定的高新技术企业奖
励。对首次认定和重新认定的高新技术企业，分别给予 20
万元、10万元奖励（包括各级要求配套的奖励资金）。（责任科
室：产业科技科）

（三）外地高新技术企业整体迁入奖励。对外地
高新技术企业整体迁入晋江市并在有效期内完成落户的，给
予20万元奖励。（责任科室：产业科技科）

（四）企业实施科技计划项目奖励。对企事业单位
在晋实施并列入国家级、省级科技计划项目，按上级扶持资金
额的100%、50%配套。对高新技术企业、省实验室、省级（含）
以上（企业）重点实验室、省级（含）以上新型研发机构实施并
列入省级科技计划项目，按上级扶持资金额的100%配套；对
农业类企业、农业合作社、事业单位承担的泉州市级（含）以上
农业类、星创天地建设、社发类科技计划项目按 100%配套。
以上资金配套最高100万元。（责任科室：产业科技科、科技成
果与人才管理科、创新平台科）

（五）企业研发机构认定奖励。新认定为国家级、
省级重点（企业）实验室、技术创新中心、行业技术研发中心、
（企业）工程技术研究中心、工程实验室、科技成果产业化基地
和产学研合作示范基地分别一次性奖励 150万元、50万元。
（责任科室：创新平台科）

（六）企业共建实验室奖励。鼓励我市企业在晋江辖
区内的高校、科研院所、市级创新平台内联合共建实验室，对企
业出资新购研发仪器设备的按实际费用的30%补助，最高500
万元（以正式发票和实物为准）。（责任科室：创新平台科）

（七）开展产学研合作奖励。鼓励企业与高校、科研
院所开展产学研合作，对技术开发项目（需通过技术合同认

定登记）实施完成后，按照企业实际出资金额的 20%给予补
助，单个项目最高不超过 50万元，单家企业最多申报 2项。
（责任科室：创新平台科）

（八）科技特派员服务奖励。对科技人员获评泉州
市级（含）以上科技特派员（团队）、法人科技特派员的，按上级
扶持资金总额的 100%给予配套，奖励科技特派员服务的单
位。对列入泉州市级（含）以上科技特派员工作站的，按照上
级扶持资金总额的100%给予配套。（责任科室：产业科技科）

（九）新认定科技企业孵化器、众创空间、星创天
地（含试点）奖励。对新认定国家级、省级、泉州市级科技
企业孵化器的运营主体，分别给予150万元、50万元、10万元
奖励。对新认定为国家级、省级、泉州市级众创空间、星创天
地（含试点）的运营主体，分别给予50万元、30万元、5万元奖
励。（责任科室：科技成果与人才管理科、产业科技科）

（十）泉州市级以上科技企业孵化器、众创空间、
星创天地内注册并实际经营的企业首次通过高新技
术企业认定奖励。对泉州市级以上科技企业孵化器、众创
空间、星创天地内注册并实际经营的企业首次通过高新技术
企业认定，按每家10万元标准奖励运营主体，每年度最高100
万元。（责任科室：科技成果与人才管理科、产业科技科）

（十一）获国家、省科学技术奖奖励。对我市企事
业单位或个人作为完成单位（完成人）获得国家科学技术奖特
等奖、一等奖、二等奖的，分别给予 200 万元、100 万元和 50
万元奖励。对我市企事业单位或个人作为第一完成单位（完
成人）获得省科学技术奖的，按省级奖励资金的 100%配套奖
励。（责任科室：科技成果与人才管理科）

（十二）购买科技成果转化奖励。对本市企业向非
关联单位购买国内一类知识产权（发明专利、集成电路布图设

计专有权等）和境外发明专利技术在本市实施转化的，按照实
际支付技术交易额（需通过技术合同认定登记）的6%给予奖
励，单个企业每年奖励金额最高100万元。（责任科室：创新平
台科）

（十三）开展技术交易奖励。对本市企事业单位签
订的技术开发、技术转让、技术咨询、技术服务合同，经技术合
同登记机构认定登记，年实际技术交易额在 1500万元以下
的，按技术交易额的1%奖励技术输出方；超出1500万元的部
分，按0.5%奖励技术输出方。单个项目奖励最高不超过50万
元，同一单位封顶奖励 100万元（国企制科研机构、事业单位
科研机构等市级创新平台科技成果转化的收益分配按上级有

关政策执行）。（责任科室：创新平台科）

（十四）新认定国家级、省级技术转移机构奖
励。新认定为国家级、省级技术转移机构分别奖励 100万
元、50万元。（责任单位：创新平台科）

（十五）国内外高校、科研院所在晋设立技术转
移机构奖励。鼓励国内外高校、科研院所独立或与企业联
合在晋设立具有独立法人资格的技术转移机构，经市科技主
管部门备案确认的，开办第一年资助其办公经费 50万元，一
年后按实际运营情况及合同履行情况给予连续 2年、每年 50
万元运行经费支持。（责任单位：创新平台科）

（十六）在晋备案的技术转移机构、技术经纪
（理）人促成科技成果转化奖励。在晋备案的技术转
移机构或在晋备案的技术经纪（理）人促成科技成果在我市
转移转化，经技术合同认定登记的，按其促成实际技术交易
额的 1%给予奖励。对技术合同实施完成的，再按其促成实
际技术交易额的 2%给予奖励，单个项目最高不超过 20万
元。其中获奖励的机构应按不少于 50%的比例奖励促成交
易的技术经纪（理）人，每家技术转移机构每年最高奖励 100
万元，技术经纪（理）人每年奖励最高不超过 20万元。（责任
单位：创新平台科）

联系方式

综合管理科：0595-85660507
产业科技科：0595-85669816
科技成果与人才管理科：0595-85682584
创新平台科：0595-85667172

本报记者 施珊妹 董严军 实习生 周雨莲


