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据了解，这些新亮相的楼盘，均为限价盘。
今年 5月，万科以总价 13.3亿元竞得晋江P2020-

28号地块，计容总建筑面积约 11万平方米，建成后商
品房住宅（毛坯）最高销售均价为 15099元/平方米。
该地块结合地块优势及晋江开放高效的城市特色，取
名为“万科金域国际”。

中南·玺樾所在的地块也是在今年 5月份竞得。
中南置地以 12.8亿成功竞得该地块，根据拍卖公告，
该地块建成后商品房住宅（毛坯）最高销售均价为
15109元/平方米。

去年9月，位于晋江新塘街道的P2019-57号地块
成功出让，被港城置业（晋江）有限公司竞得。该地块占
地面积40170平方米，需配建教育、养老配套商品住宅，
建成后商品房住宅（毛坯）最高均价12803元/平方米。

抢跑“金九”新盘争先亮相
均为限价房 改善产品多

目前，晋江正式进入商品房“交房即交
证”时代，部分小区的业主，在交房时即领
到不动产权证书。

那么，对业主来说，“交房即交证”有什
么好处？拿到不动产权证书后，又要注意
哪些细节？

交房即可领证
不久前，在晋江万科金域滨江的交付

现场，部分业主在拿到商品房钥匙的同时，
还领到了不动产权证书，这标志着晋江正
式进入商品房“交房即交证”时代。据了
解，这是晋江优化营商环境、持续深化“放
管服”改革而推出的又一项便民新举措。

“交房即交证”受到不少业主的欢迎。
“以前，交房后等到办证，还要等一段时
间。”业主张先生说，现在好了，交房就可以
领证了。

近年来，晋江持续深化不动产登记服
务改革，通过“互联网+政务服务”模式，开
发数据共享平台和综合受理系统，全面实
现二手房交易及抵押备案登记“一口式”受
理，推动二手房交易备案、不动产转移登
记、缴交契税等办事环节合而为一，办理时
限均压缩至3个工作日内。此外，晋江不动
产登记中心还在晋江行政审批服务中心不
动产受理窗口设立抵押备案登记窗口，实
现“一窗受理、一套材料、数据共享、统一出
件”，既节省人力资源，又方便群众办事。

“交房即交证”有什么好处
那么，对业主来说，“交房即交证”有什

么好处？
业内人士介绍，首先，缩短产权证到手

时间。交房的同时就能拿到房产证，大大
缩短了房产证到手的时间。另外，避免了
拿不到房产证的矛盾。业主在交接新房的
同时就能拿到房产证，避免了因种种原因
拿不到不动产权证书，从而阻碍落户、子女
上学、银行贷款等产生矛盾纠纷的问题。

“最重要的是，倒逼开发商规范项目质
量。交房即交证要求房屋在销售之前必须
通过验收，合格后才能销售。从而促使开
发商更加重视楼盘质量、项目监管和服务
质量，使得房地产市场健康有序发展。”业
内人士介绍。

拿到证后需注意哪些问题
拿到不动产权证书后，业主还要注意

哪些细节呢？对此，业内人士提醒——
1. 检查房本上基本的信息。拿到不

动产权证后，首先检查不动产权证上的产
权人的姓名是否正确，是否与身份证一
致。下一步是检查产权证书上的实际地
址，有时产权证书地址与实际地址不符的
情况，包括楼栋、单元号和门牌号，如果实
际地址有误，将来想转卖房屋时无法正常
交易。

2.进行抵押登记。大多数购房者是通

过贷款买房的，银行为了确保贷款的安全，
需要将住房抵押给银行，以免购房者发现
断供，银行受到损失，所以在拿到不动产权
证后，应立刻去相关主管部门做抵押登记，
获得主管部门证明后，将其交给银行。(若
不是抵押贷款买的，此步骤可忽略。)

3.相关票据的保存。不动产权证是一
个重要证件，但不是说只要保管好不动产
权证就可以了。还有些票据文件甚至比不
动产权证还要重要，包括商品房购买合同、
契税发票、购房发票等文件。所以，要保管
好这些重要的材料。

买房是件大事。不少买房人是第一次购房，对于买房这件大事的很多常识都不是很了解。
为了解答这些购房者的疑问，本报《楼市周刊》特地开通“购房课堂”栏目。每期，我们精选一个
话题，邀请业内人士与您分享，让您少走弯路，买到满意的房子。

购房
课堂

“交房即交证”有什么好处？

本报讯 日前，江苏中南建设集团股份
有限公司（简称“中南建设”）发布2021年7月
份经营情况公告。数据显示，7月份，在房地
产业务方面，中南建设实现合同销售金额
176.7亿元，同比减少 0.8%；销售面积 128.9
万平方米，同比增长5.1%。

至此，今年前7个月，中南建设累计合同
销售金额为1266.5亿元，同比增长27.7%；累
计 销 售 面 积 919.0 万 平 方 米 ，同 比 增 长
25.6%。

央行：
二季度末人民币房地产
贷款余额同比增长9.5%

本报讯 日前，央行发布《2021年二季
度金融机构贷款投向统计报告》（以下简称

《报告》）披露，2021年二季度末，金融机构人
民币各项贷款余额 185.5万亿元，同比增长
12.3%。

具体来看，房地产贷款增速持续下降。
2021年二季度末，人民币房地产贷款余额
50.78万亿元，同比增长9.5%，低于各项贷款
增速2.8个百分点，比上年末增速低2.2个百
分点；上半年增加 2.42万亿元，占同期各项
贷款增量的18.9%，比上年全年水平低6.5个
百分点。

数据显示，2021年二季度末，房地产开
发贷款余额 12.3万亿元，同比增长 2.8%，增
速比上年末低 3.3个百分点。其中，保障性
住房开发贷款余额 4.65万亿元，同比减少
1.5%，增速比上年末低 2.5个百分点。个人
住房贷款余额 36.58万亿元，同比增长 13%，
增速比上年末低1.6个百分点。

龙湖集团
登榜《财富》世界500强

本报讯 日前，《财富》世界 500强排行
榜发布，中国上榜公司达143家，数量位居全
球首位。其中，包括龙湖集团等18家中国知
名企业系首次或重新进入该榜单，壮大了榜
单上中国企业的阵营。

凭借1845.5亿元的营业收入、186.9亿元
归母核心净利润，龙湖集团首次荣登该榜单，
位列第 456位，展现出稳健的经营质量和强
大的企业综合实力。

据龙湖集团年报显示，2020年，龙湖集
团营业额、归属于股东的核心净利润两项核
心指标，已连续五年保持两位数增速。2021
年最新数据显示，今年上半年龙湖实现累计
签约额1426.3亿元，同比增长28.4%，创历史
新高。

据了解，《财富》世界500强排行榜由《财
富》杂志每年发布一次，一直是衡量全球大型
公司最著名、最权威的榜单，始终呈现着全球
经济的发展动向，有助于人们了解公司的经
营质量及最新发展趋势。

在此前，龙湖曾连续 11年荣登“福布斯
全球上市公司 2000 强”，位列最新榜单第
198位；连续 12年入选《财富》中国 500强，
位居最新榜单第 61位；在福布斯中国最新
发布的《2021中国慈善榜》中，龙湖集团位
列第 32位。

中南建设：
前7月合同销售1266.5亿元
同比增长27.7%
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随着楼市传统销售黄金期“金九”的临近，最近，晋江不少新项目纷纷亮相，预热、蓄客、备战，吸引了众多购房者的目光。
新项目的亮相，为市场注入了全新活力，缓解了不少区域“无住宅可卖”的紧张局面。
记者了解到，这些新项目均为限价楼盘，住宅产品中不仅有刚需产品，也有大平层等改善产品，可以满足部分购房者的购房需求。
业界人士表示，预计这些新项目大多采取摇号售房的方式。购房者特别是刚需购房者，可以提前做准备，多参与摇号。

对于即将到来的“金九”，业界人士表示，
虽然不如以前的分量十足，但作为楼盘的重
要推盘节点，各大房企还是会把握机会，抓紧
这一年所剩不多的机会。为了完成年终任
务，预计下半年还会有更多新盘入市。

纯新盘的入市，意味着购房者有了更多
的选择。不过，在当前楼市调控政策的背景
之下，购房者也要关注相关的政策，提前做好
准备。

记者了解到，目前，晋江中心市区多个项
目加入公证摇号的行列。

“预计这些新盘大多也会执行公证摇号
售房的政策。”业界人士表示，购房者特别是
刚需购房者，可参与摇号买房。

需要注意的是，刚需认筹购房家庭，应当
符合以下条件:1. 认筹人户籍所在地为晋江
市，且户籍迁入需满6个月；2.认筹人的购房
家庭(夫妻双方及未成年子女)在晋江市名下
无住房；3.离异或房屋转让未满6个月的，按
离异前或转让前家庭名下住房套数计算。对
已在泉办理台湾居民居住证的台胞，可享受
晋江市属地居民同等购房政策。其中，在晋
江市办理台湾居民居住证且在全市范围内无
住房的，可参与中心市区刚需摇号购房。

随着“金九”逐渐临近，晋江多个全新项目开始预
热蓄客。

7月 31日，位于晋江市泉安南路的万科金域国际
城市展厅正式对外开放。

万科金域国际是万科集团深耕泉州的第 7个项
目，也是泉州万科继万科金域滨江后，进入晋江的第2
个项目。该地块结合地块优势及晋江开放高效的城
市特色，取名为“万科金域国际”，定位为约 15万平方
米的舒适社区。

从地段来看，世纪大道和泉安南路为晋江的两大
交通动脉，两大主干道串联其他道路组成了晋江的主
城路网。万科金域国际项目位于该路网的核心位置，
东侧紧邻泉安南路，西侧为世纪大道，北接泉州市区，
向南延伸至安海等街镇；向南可达晋江动车站；向东
可达泉州晋江国际机场，另有多条公共交通可供出
行。从配套来看，万科金域国际紧邻 SM和宝龙两大
商圈，靠近晋江戏剧中心、晋江图书馆、晋江博物馆、
世纪公园等市政公共文化配套。成熟的商业、文化、
休闲、医疗配套将给未来的业主提供更舒适、更高效
的生活体验。

除了万科金域国际外，位于桥南板块的另一纯新
项目——中南·玺樾也揭开神秘面纱。

中南·玺樾地处泉州和晋江双城的核心位置，占
据泉晋同城化发展的桥头堡位置，与泉州市中心区仅
一桥之隔，地理位置十分优越。此次中南带来迭代升
级的产品，将在泉州和晋江核心地段打造首个真正意
义上的纯改善高端大平层社区。

在晋江新塘板块，纯新项目港城·首府营销中心
将于9月开放。据了解，港城·首府该项目总用地面积
约60亩，总建筑面积为9.3万平方米，容积率低于1.8，
规划北区和南区二大部分，其中北区设置8栋住宅楼，
一所约4000平方米的幼儿园；南区设置5栋住宅楼和
2栋叠墅，并在架空层内设置儿童乐园、社区居家养老
中心、社区卫生服务站等公共配套设施，沿国际企业
大道设置了1层沿街商业。

该项目的开发商港城置业为福建海港城集团下
属全新成立的子公司，秉承“匠心筑家”的开发理念，
立足海丝文化名城泉州，一年间在大泉州陆续启动开
发位于晋江的“港城·首府”项目和台商投资区的“港
城·龙湖国际”项目等，深耕区域市场，匠心打造精筑
品质，创建美好生活空间。

记者了解到，这些纯新盘的住宅产品，改善型的产品占
据较大的比例。

中南·玺樾将打造高端纯改善社区，主推户型建筑面积
约143~165平方米的大平层产品。

作为面积较大的住宅产品，大平层实现了优资源、大面
宽、全景观、大尺度的空间布局，通常能带来舒适性较高且
极具尊贵感的生活享受。

“这几年不论是泉州市区还是桥南板块，推出的项目多
以刚需、刚改产品为主，住宅同质化较为明显。”业内人士表
示，特别是当新房市场进入“限价时代”后，大部分开发商研
究的都是如何在 120平方米内做四房，以刚需思维做改善，
纯粹的高端住宅逐渐成为泉州市场的一大空白。

“纯改善定位，打造首个真正意义上的纯改善高端大平
层社区。”中南·玺樾相关负责人介绍，项目主打建筑面积
143~165平方米的大平层产品，户型设计强化空间尺度，凸
显舒适性，重在兑现理想人居生活。“可以想象下，若将建筑
面积约 165平方米户型做成 2房 2厅 3卫格局，你或可拥有
约 65平方米大尺度餐客空间，这样既为家庭保留了情感交
流互动的生活场景，又可满足一些商务、聚会的社交需求，
赋予生活诸多可能性。另一方面，还可以实现近 30平方米
大主卧的奢居享受，拥有大衣帽间、大卫浴、大尺度的独立
空间，舒适度与尊崇感倍增。”

此外，金域系列是万科城市系列中高端而富有特色的
一种，它主打城市舒适居所，致力于为业主创造纯粹的生活
环境。金域系列在全国一线城市都有过成功落地，被誉为

“城市封面”级别的项目。2014年，泉州万科入驻石狮，以领
先的户型设计能力，匠心雕琢复式产品，成就石狮人居典范
之作，赢得市场认可；2016年，泉州万科进入桥南，以中华文
化风骨匠作中式园林体系，更让万科式的邻里美好时刻发
生，彰显精工实力，收获好评如潮。此次万科金域国际带来
的改善型产品，更让人期待。

新项目争先亮相

均为限价盘

改善型产品多

建议

不妨多参与新盘摇号

本版由本报记者陈青松采写

本报讯 日前，世茂集团披露截至2021
年 6月 30日的六个月未经审核营运数据。
数据显示，该集团于2021年上半年实现合约
销售额1528亿元。

数据显示，6月，世茂集团实现合约销售
额约310.0亿元，同比微增2.6%；合约销售面
积约为174.04万平方米，同比增1.4%。2021
年6月平均销售价格为每平方米17813元。

截至2021年6月30日，世茂集团累计合
约销售总额约为1528亿元，累计合约销售总
面积约为860.99万平方米。

按照3300亿元的销售目标计算，世茂集
团于 2021年上半年已完成年度销售计划的
46.3%。

世茂集团
上半年合约销售1528亿元
完成年度目标46.3%


